SVEA

EKONOMI

Fary
-1a-ma S
. betalningsfrist ka8 ee—— e

__rfé_rl_'a_r;g#a:.s# r:ggd__14 dagar .

LIVSVIKTIG
EUROPALANSE!




Svea Ekonomi utékar
samarbetet med Pagero

JUST NU PAGAR en stor mangd foretagséverla-
telser. Ofta handlar det om att en aldre gene-
ration som vill Ldmna, och en ny tar vid. Men att
Overlata ett foretag ar inte gjort i en handvand-
ning. Vi har talat med Erik Bergléf pa Kredit-
besked, som varderar féretagsaffarer, och som
berattar hur man lyckas med generationsskiftet.

ETT GENERATIONSSKIFTE behdverinte betyda
att familjeféretaget stannar i familjen. Det finns
andra vagar att ga for att foretaget ska leva
vidare. Joachim Berner arvde tillsammans med
sina systrar familjeféretaget Christian Berner
Tech Trade. Nar ett par av systrarna ville lamna
foretaget valde man en annan vag — bdrsnote-
ring. Las hur man kom fram till den l&ésningen.

INFOR JULHELGEN vassar fakturaskojarna sina
vapen. Men det gor polisen ocksa. | dag har fore-
tag blivit brottsverktyg som kriminella forsdker
utnyttja pa olika satt. Pa Polisens nationella
bedragericenter arbetar Anders Olofsson som
vet hur foretagen kan férsvara sig mot skojarna.

LIKVIDITETEN kan vara en huvudvark féor manga
foretag. Men nu finns en ny tjanst som kan hjalpa
till. Svea Ekonomi férdjupar sitt samarbete med
Pagero, som levererar e-fakturalésningar till
vara kunder. Vi kopplar ihop vara tjanster och
kan erbjuda Pageros e-fakturakunder att belana
sina fakturor via Svea Ekonomis factoringtjanst
och darmed fa betalt direkt for sina fordringar.

PA VARA VAXLINGSKONTOR Svea Exchange pas-
serar tusentals kunder varje dag. De flesta vaxlar
in utléandsk valuta, andra lamnar in dagskassor
eller vill skicka pengar utomlands. Da galler det
att vara pa sin vakt mot penningtvattare.
Pa Svea Exchange ar alla medvetna om
detta och vilket ansvar man har. Det
berattar vd Christina Friberg, som ock-
sa passar pa att dementera ryktet att
kontanternas tid skulle vara forbi.

SLUTLIGEN vill jag tacka alla vara kun-

der, samarbetspartners och med-

arbetare for ett mycket bra 2014
och 6nska er alla en riktigt God
juloch ett Gott nytt ar!

Visesigen 2015!

Lennart Agren
Svea Ekonomis VD

Innehall
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Lagférslag:
Farre anmarkningar i a-mal

En utredning foresldr att betalningsfristen for gildendrer i a-mdl
ska forlangas med 14 dagar. Det innebdr att antalet som far betal-
mingsanmdrkning pi grund av skulder till det allminna minskar.

Allmédnna mal, eller a-mal, kallas de register — och darmed ocksa hos
mal dar staten ar fordringsagare. De kreditupplysningsféretagen. Sekre-
arenden det handlar om kan vara tessen havs dock om galdenaren
obetalda skatter och avgifter. For sa- dyker upp med en ny skuld hos
dana fordringar finns i dag inget krav Kronofogden inom tva ar.

pa att galdendren ska underrittas Nu foreslar utredningen i

om kravet via ett mottagningsbevis, stallet att om en skuld

utan handlaggningen fortsatter utan betalas inom avitiden
att galdendren informerats om kravet ska detta arende
anda tills betalningsanmarkningen ar inte inga i tvaars-
ett faktum. perioden.

Forslaget ar nu
Nu féreslar en utredning att innan ute pa remiss. Om
Kronofogden verkstaller en skuld lagandringen gar
ska galdenaren underrattas om igenom kommer de
kravet, och fa en betalningsavi. Detta nya reglerna att galla
innebar en 14 dagars betalningsfrist fran den 1 oktober 2015.

innan verkstalligheten sker. Nagot
som ska starka den personliga inte-
griteten, menar utredningen.

Langa handlaggningstider

Ett motargument har varit att hand-

laggningstiderna innan ett arende

gar till Kronofogden redan ar ganska

langa och att ytterligare 14 dagar

knappast kommer att starka betal-

ningsviljan i nagon hogre grad.
Utredningen féreslar vidare

att betalningsanmarkningen i

framtiden inte ska registreras

redan nar underrattelsen gar

ivag, utan forst nar avitiden Lopt

ut utan att betalning har skett.

Andrad tvaarsregel
Dessutom vill utredningen
andra den sa kallade
tvaarsregeln som

innebéar att nar en
galdenar har betalat

sin forsta faststallda

skuld i ett a-mal hos
Kronofogden, sekre-
tessbelaggs resterande
a-malsskulder i Kronofogdens
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Update flog till Umed och trdffade Dignita. Som med en
egen produktion av alkomdtare och dterforsdljare av
alkolds expanderar utanfor Sveriges grdnser. Vi far ta
del av tre entreprenorers resa ut i ovriga Europa och
nylanseringen av en produkt som bevisligen raddar liv.

Livsviktig lansering

ROPA

EU

Pa Dignitas kontor, ett stenkast fran
Umea Centrum, inleder vi intervjun
med Kenneth Eriksson, administrativ
chef, med att ldra oss lite om pro-
dukten. Vi kommer dven snabbt in pa
deras slogan - "Tillsammans raddar
vi liv”. Jag hinner inte ndmna att

jag kdnner igen den innan Kenneth
forklarar for mig att Dignita, borjade
anvianda slogan langt innan den
vilkdanda organisation jag tankte pa.
Men vi dr alla ense om att de giarna
far lana den da bada stravar efter
samma mal - namligen att radda liv.

Dignita ar en av Sveriges storsta och
aldsta leverantérer inom forsalj-
ning, reparation samt kalibrering av
alkomatare till féretag, kommuner,
myndigheter och sedan 2010 ocksa till
privatpersoner. Produkterna bygger
pa branslecellsteknik som ar utveck-
lad i Europa. Alkolaset ar testat och
godkant enligt Europeiska standard
och har langsta mojliga kalibrerings-
intervall. "Vara produkter hjalper till

att foérhindra elande. Vi har haft turen
att arbeta med en produkt som skapar
nytta och hjalper bade konsumenter,
foretag och organisationer”, sager

¢ Joakim Berglin, marknadschef.

A Vad fick er att vilja att satsa

globalt just nu?

: "Pa grund av den mojlighet som

E-handeln utgor sa ar det enklare att
na ut till en stérre marknad nu an for
10 ar sen. Det ar inte langre en hog

. troskel for att na utanfor Sveriges
. granser dar det tidigare kravts extra

kapital, ett inarbetat natverk eller
"joint venture”. | Sverige omsatter
liknande produkter ca en halv miljard
och den tyska marknaden ar 10
ganger sa stor. Det finns en enorm
potential i 6vriga lander och det ar

¢ jamférelsevis en relativt liten inve-
i stering for att ta marknadsandelar.

Under nastkommande ar planerar vi
att aven gain i de stérre EU-lander-
na, sa ja, man kan saga att vi siktar
hégt utan att vara orealistiska”.

Kenneth Eriksson - Admipistrativ chef \

Joakim Berglin - Marknadschef
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Speglar promillenivan i olika
lander av sig pa er forsiljning,
efterfragan och utbud?
Lagstiftning i Sverige ar pa 0,2 pro-
mille medan i England ar den 0,8 men
aker man dit sa ar det ungefar samma
straffskala i alla lander.

Polen daremot, ar en lukrativ
marknad med nolltolerans, vilket
betyder 0,0 promille lagstiftning. De
har manga fler regelbundna kontrol-
ler och dar riskerar du mangariga
fangelsestraff och kommer inte
undan med béter, vilket gor att alla
ar valdigt mana om att blasa om de
kanner sig osakra. Kvalitén pa en
alkomatare ar da avgérande.

”Brdinslecellsbaserade
alkometrar som inte
regelbundet anviinds
och utsdtts for alkohol
blir lingsamma och
behover kalibreras en
gdng per ar.”
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Har kunder i dvriga Norden
efterfragat era produkter?

Vi hade redan etablerade aterforsal-
jare i 6vriga Norden innan vi funde-
rade pa global expandering nar det
galler vara egna produkter. Lansering
av nya siten utanfor Sverige ar ytterli-
gare en forsaljningskanal av mataren
primart. Efterfragan idag ar oftast
gallande en certifierad produkt.

Merparten av matarna pa mark-
naden idag haller inte samma kvalité,
vilket kan orsaka direkt livsfara. For
oss var det darfoér en sjalvklarhet att
etablera en egen produktion sa att vi
har en direkt moéjlighet att sakerhets-
stalla kvalitén, utveckla och forbatt-
ra den egna produkten, utan mellan-
hander. Och kunna erbjuda kunder
den certifiering som behovs.

. Ar det ett hinder med en

produktion i Asien nar ni
sakerhetsstaller kvalitén?

Det blir manga resor och vi aker ofta
for att just kvalitetssakra. Dessutom
testas och godkanns de av MHF, Mo-
tormannens Helnykterhetsférbunds
testlaboratorium. Ett frekvent besodk
och sakerhetsstallande ar saklart
grunden. | fabriken férkalibreras
alla matare innan paketering. For att
sakerhetsstalla att det, efter en flyg-
transport till Sverige, inte intraffat
nagot med matarna sa forkalibrerar
vi dem ytterligare en gang har pa
kontoret innan de skickas till kund.

OLIKA MATARE

Det finns tre olika typer av alko-
matare pa marknaden: Branslecell,
Halvledarcell och Infraréd matning.
Infrar6d matning ar dyr och anvands
av polisen nar de behover saker-
hetsstalla bevismaterial. | andra fall
som t ex vid alkoholkontroller langs
vagarna anvands branslecellsma-
tare. Det finns ocksa ett stort utbud
av halvledarcellsmatare pa mark-
naden framférallt i USA och andra
lander dar man har en hégre promil-
legrans. Dar ar det inte ovanligt att
matarens grans satts pa 0,5 promille
for att vara saker pa att den inte slar
over 0,8 promille som ar gransen i
vissa delstater. Denna typ av matare
arvanligt forekommande aven i Sve-
rige pa bensinstationer.

Djupa lungluften — For att vara
saker pa att alkomataren visar ratt
blodalkoholkoncentration ~ maste
provet tas pa luften som kommer
langst ner fran lungan. Det ar har
som blodkarlen méter luftkanalerna
i lungan och dessa visar da alkohol-
halten. Utandningsluften varierar
mellan olika manniskor, allt fran
att blasa bara nagon deciliter anda
upp till 3 liter. For att en alkomatare
ska vara godkand av MHF sa ska den
kunna faststalla en korrekt blodal-
koholkoncentration aven vid ett par
deciliter.

MOTORFORBUNDETS
HELNYKTERHETSFORBUND

MHF ér en ideell trafiksdkerhetsorganisation som framst arbetar for
trafiknykterhet. De har idag ca 27 000 medlemmar. Organisationen ar uppdelad i
sju geografiska regioner och ca 225 lokalavdelningar.

Sedan starten 1926 har de varit en aktiv del i manga olika fragor med syfte
att hoja trafiksdkerheten i Sverige. MHF har bland annat medverkat till att
genomfora hogertrafikomliaggningen, lagstadgade laga promillegranser och

anvandande av sdkerhetsbalte.

De arbetar i linje med nollvisionen som riksdagen beslutat om - att ingen ska d6
eller skadas i trafiken med fokus pa att delmalet for ar 2020 med 99,9 procent
nykter trafik i Sverige ska uppnas. MHF nollvision: ingen ska dé av rattfylleri!
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KOPBETEENDE

OCH LEVERANS-
KRAV | EUROPA

NAR EN VARA BESTALLS pa in-
ternet forvantar sig merparten av
e-handelskonsumenterna i Euro-
pa att den levereras inom maxi-
malt tre till fem dagar. Kraven pa
snabba leveranser ar daremot
som storst bland polacker dar 59
procent uppger att leveransen
maximalt far ta tre dagar for att de
ska vilja handla fran en webbsajt.
I Norden har fyra av fem hand-
lat varor eller tjanster pa natet.
Ungefar samma andel galler for
britter och tyskar, vilket motsva-
rar omkring 100 miljoner konsu-
menter mellan 15 och 79 ar bara
i dessa bada lander. Britterna
toppar listan nar det galler det
genomsnittliga belopp som man
e-handlade varor fér under férra
aret. Den genomsnittlige e-han-
delskonsumenten i Storbritannien
handlade da fér 953 Euro.
(Kéalla: E-handeln i Europa 2014)

Det finns flera olika
metoder for att ta
betalt med kort
genom Webpay

Integrera PayPage
pa din websida

Maila var sdkra PayPage
till din kund

Ta emot en kortbetalning
over telefonen via vdrt
grénssnitt
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Var testpanel gor aven ett funktions-

test pa samtliga matare som innefattar

batteri och display.

Har ni behovt organisera
logistik och administrativa
rutiner nu nar ni utékar till
ovriga lander?

Absolut! Allt administrativt ligger in-
house idag. | fjol var vi 3 anstallda och
idag 12 anstallda dar de flesta arbetar
med kundservice och kvalitetssakring.

Vi tittar pa om vi ska outsourca logistik

eller om vi ska lata det vara inhouse,
just nu funkar det bra som det ar. Vi
har inte sa manga kundarenden vilket i
sig ar en kvalitetsstampel.

Hur har ni tyckt Svea Ekonomis
betaltjanster Webpays lésningar
mot ovriga Norden fungerat i
uppstart?

Det funkar bra i den férutsattningen
att Webpay tagit fram det ratta under-

laget och varit behjalpliga i alla fragor.

Ni har erfarenhet av kundernas kép-

beteende i dvriga lander, detta har vi
kunnat dra nytta av och anpassa vara
tjanster, produkter och betalmetoder.

Hur lang tid beraknar ni att det
tar att utoka handeln till vriga
lander?

Det kommer ga fort. Men for att fa
genomslag sa raknar vi 3 manader
innan det kommer bérjar generera
affarer. Vi tanker lagga extra mycket
krut pa marknadsféring och lansering
utomlands. Det finns vissa kostnader

som vi budgeterat for i uppstarten men
vi tror anda pa att vi kommer ga "brake
even” efter férsta manaden, och garan-

terat inom 3 manader. Har vi inte gjort
det sa har vi gjort nagot fel.

Har ni en annan strategi i er

marknadsforing utanfor Sverige?

Nej, vi kommer applicera samma af-
farsplan som i Sverige da vi lyckats bra
har. Idag saljer vi valdigt bra genom

GE DIN WEBSHOP F

Facebook med marknadsféring och
redaktionell text. Man blir férvanad
varje dag att e-handlare inte forstar
vikten av Facebook och online mark-
nadsféring som banners och annon-
ser. Vi har aven bade reklam och
instruktionsfilmer pa youtube.

Hur kommer ni att kunna
konkurrera prismassigt i ovriga
Norden och Europa?

Primart sa vill vi inte konkurrera pris-
massigt. Vi har tur idag med att vara
billiga i Sverige, men var ambition ar
att vara "top of the line” till ett bra pris
och inte bara uppfattas som en billig
produkt. Vi vill aldrig hamna pa sam-
ma prisniva som samre produkter.

Ar ni oroliga att den personliga
kontakten kommer att
forsvinna eller att ni inte
kommer kunna halla samma
kvalité?

Nej, vi kommer primart att l6sa det
genom kundsupport i det lokala lan-
det. Visst kostar det lite mer men det
skapar en trygghet i kopet. Support
och kvalité ar jatteviktigt da vi stra-
var efter att vara kunder ska kunna
kontakta oss och den lokala narvaron
ar viktig. Aven Webpays betalsystem
ger en trygghet i kdpet da ni ar ett
valkant varumarke.

Hur ser ert omnichannelténk ut?

Vara alkomatare kommer vi fortsatta
att salja online i sa stor del av varl-
den som vi kan. Just nu har vi inga
ambitioner att salja vara produkter

i butik. Daremot har vara alkolas
aterférsaljare i Finland och UK och
det raknar vi med att kunna utdka
framover.

Vad dr nasta steg for er?

Det finns tva stora marknader idag
och det ar Ryssland och USA, att kun-
na komma ut pa dessa marknader ar

en drém som inte ar ouppnaelig. Det



ar mycket lagstiftning nar det galler
att komma ut pa den ryska markna-
den, men det ar inte jatteviktig att
vara forst. Nagon annan far garna
satta riktlinjer, prova lagar och mark-
nadsfora produkter sa kommer vi in

och rider pa vagen som en saker tvaa.

Frankrike och Ryssland har ganska
lika lagar gallande alkohol i trafiken
men Ryssland har ett annat képbete-
ende som man maste ta hansyn till.

Ligger Sverige i framkant
gallande efterfragan pa
denna produkt?

| Sverige ar MHF valdigt starka i

sina kampanjer om trafiksakerhet
och alkohol sa dar har vi helt klart
fatt skjuts. Men inte bara MHF har
indirekt hjalpt var produkt till fram-
gang. For varje ar gors det 2 miljoner
nykterhetskontroller och det far upp
intresset for matare generellt.

Har ni nagra tips om hur man
gar till vaga ndr man saljer mot
landsting eller myndighet?

Att kopa en bra alkomatare ar inte
latt. Det finns mycket vilseledande
reklam, tomma L6ften och glattiga
forpackningar som forvillar. Som i

Top 10 Europeiska B2C e-handelsmarknaden

Owriga Europa

Schwelz 8%

3%

Finland
%

Hederlinda
3

Ostarmibke
3%

Frankrike; 14; 14%

LER MOJLIGHETER

sa manga andra fall ar det viktigt att
. vara en medveten konsument. Ar man
i osaker sa kan MHF hjalpa dig att hitta

ratt. MHF och Dignita ar tillsam-
mans involverade i en rikstackande

. kampanj gallande alkohol i trafiken.
De som far certifiera alkolas har tagit
¢ fram statistik pa att det finns ca 700

000 daliga alkomatare och dar kom-
mer vi ha en inbyteskampanj sa att

i folk kan skicka in sin gamla alkoma-
tare och fa rabatt pa en Dignitas pro-
i dukt. Las mer om detta pa Webpays

facebooksida nar det blir aktuellt.

Vad har ni for férvantningar

. och hur hanterar ni
. motgangar?
i Det har gatt bra for oss "so far.” Det vi

har gjort som man kanske angrat lite
i efterhand ar att ha handlat mark-

¢ nadsféring pa fel stalle, men som
man sager "learning by doing”. Den
i stora férdelen med online marknads-

foring ar att det enkelt gar att mata
konverteringsgraden.

Kan det bli arets julklapp?
© Det gar sakert att paverka tomten...

i Skrivet av gastskribenten Sofia Caravaggi

Tyskland
17%

Kalla: Ecommerce Europe, 2014

TA BETALT!

KORTBETALNINGAR ar den mest an-
vanda och snabbast vaxande betal-
metoden i Europa. Drygt 800 miljoner
manniskor bor i Europa varav ca 250
miljoner e-handlar. Med en genom-
snittlig tillvaxt pa nastan 23 % under
2013 har e-handelsmarknaden i Cen-
traleuropa en lovande utveckling. Det
ar langt 6ver det Europeiska genom-
snittet pa 17,5%.

VOLYMERNA for de tre olika betalme-
toderna (kort, gireringar och direkt-
debiteringar) var ungefar lika stora
ar 2000, ca 13 miljarder transaktioner
per ar. Ar 2012 lag kortbetalningar pa
40 miljarder, kreditoéverféringar pa 26
miljarder och autogiro pa 23 miljarder
arligen enligt den Europeiska central-
banken.

RAPPORTEN visar ocksa att anvand-
ningen av kortbetalningar i EU fort-
farande ar lagre an vad den skulle
kunna vara trots att kortbetalningar
ar bade effektiva och tillforlitliga.
Manga olika faktorer visar pa en kraf-
tig 6kningspotential.

UK STAR FOR nastan en tredjedel
av den europeiska e-handelsmark-
naden. Tillsammans med Tyskland
och Frankrike star de for drygt 60%.
Kalla: Ecommerce Europe, 2014

GENOM ATT ERBJUDA lokala betal-
metoder 6kar konverteringen, men om
butiken inte ar redo for de extra kost-
naderna, sa fungerar Visa, MasterCard
och Amex bra i bade UK och Frankrike.
Kunder med American Express sags
spendera 5 ganger sa mycket pa natet
som andra kortkunder. Vad det galler
den yngre publiken har de ofta kort fran
Maestro eller VisaElectron.

DET BUTIKEN BEHOVER &r en
webshop och ett back-office system
som kan hantera flera valutor och
sprak samt ett tillagg for flera valutor
i inlésenavtalet.



Det stora generationsskiftet dd fyrtiotalisterna limnar over sina foretag
pdgir for fullt. Men ett generationsskifte kan goras pd flera siitt. Antingen
genom att bara ldmna over till ndsta generation, eller silja till ny dgare.

Eller si kan man gora som familjen Berner i Goteborg — borsnotera.

Nar du vill salja:

VANTA INTE FOR LANGE

Erik Berglof pa Kreditbesked

Manga vantar for lange med att satta
igang processen. Det menar Erik
Berglof pa Kreditbesked, som véarde-
rar foretagsaffarer.

—Just nu ar det manga fyrtiotalister
som saljer sina AAA-foretag, sager
Erik Berglof. Barnen kanske inte vill
ta 6ver och da séker man en extern
kopare.

Manga tecken

Ett tecken pa att manga affarer gors
just nu ar att 20 procent av foreta-
gen i storstaderna byter adress eller
telefonnummer, sager han. Ett annat
ar att antalet e-handelsforetag dkar
kraftigt, vilket kan betyda att aven
gamla foretag nu séker nya saljkana-

ler —vilket i sin tur tyder pa att nya
krafter har tagit dver.

 saljitid

Erik Berglof menar att det allra

viktigaste ar att salja i tid. Manga fyr-
. tiotalister vantar fér lange innan de

inleder saljprocessen. For en process
ar det. Rakna med att det kan ta tid
innan affaren ari hamn.

—Som 65-plussare maste man se
till att fa sitt foretag varderat i god
tid, sager han. Att salja sitt foretag
arinte gjort i en handvandning, utan
man maste rakna med minst ett halv-
ar, ofta langre.

—Vibrukar saga att ett lyckat
agarskifte inte ska markas utat.
Darfér rekommenderar vi att den

gamle agaren blir kvar atminstone

ett ar efter agarskiftet, garna langre.
Hon eller han fungerar som garant

5 gentemot féretagets intressenter att

verksamheten kommer att fortga
som tidigare.

Véardering

Varderingen talar om vilket mark-
nadsvarde foretaget har. Men det ar
inte detsamma som priset, poangte-

rar Erik Berglof. Se i stallet marknads-

vardet som ett riktvarde nar priset
bestams. En tumregel brukar vara
att priset hamnar 20 procent under
marknadsvardet.
Nu har vi ett marknadsvarde och
ett prisforslag. Men var finns képarna?
—De som koper foretag i dag ar

35-plussare med god utbildning,

men inga pengar, sammanfattar Erik
Berglof. Da maste banken stalla upp.

Vi har lang erfarenhet av att férmed-

la sadana kontakter.

—Képarna ar fér det mesta

branschfolk som har tréttnat pa att
vara anstallda, men som vill fortsatta
¢ inom sitt gebit.

 Viktigt att vara en bra siljare
. Men enbart branschkunskaper racker

inte for att driva féretag. Det allra
viktigaste ar att den som tar dver
foretaget maste kunna salja, poang-
terar Erik Berglof.

-Viforsoker selektera bort det vi
kallar for administratérerna, sager
Erik Berglof. For att lyckas som fore-
tagare maste man vara driftig, gilla
manniskor och vara en bra saljare.
Det sista ar den allra viktigaste egen-

- skapen fér att lyckas.

- Agarbyte skapar oro

Nar foretag byter agare uppstar oro -
. bland anstallda, kunder och leveran-
© torer. Som kdpare kan man inte rakna

med att behalla hela den gamla
kundkretsen. Agarskiftet kan bli den
utlésande faktorn for leverantorer
som vill férhandla om sina villkor
eller for kunder som kanske stannat
kvar av gammal vana, men nu ser sig
om efter alternativ.

Men en ny agare kan ju inte bara
fortsatta i samma hjulspar som den

. forre. Pa nagot satt maste det val
. fa markas att det har kommit in nya
. krafter?

—Absolut, svarar Erik Berglof.

E-handelns starka utveckling ar

. ett sadant tecken. Med nya &gare
uppstar ofta nya foérsaljningskanaler,
: dar de nya kunderna finns. Det &r

i dar man hittar de dar extra 10-20
procenten man behdver for att ga

" med vinst.




Nir familjeforetaget Christian Berner Tech Trade
stod infor sitt fjarde generationsskifte beslot dgarna
att gd till borsen med en del av sitt innebav. Det
var ndgot nytt — sedan starten 1897 har foretaget
enbart igts av familjemedlemmar.

GENERATIONSSKIFTE

Efter foretagsledaren Sten Berners
dod 1999 samlades hans fyra dottrar
och en son for att 6ppna testamen-
tet. Innehallet var inte vad de hade
vantat sig.

Familjeféretaget Christian Berner
AB startades 1897 och affarsidén var
att importera tekniska lésningar till
bryggerierna i Goteborg. Christian
Berner fick sex barn, som vid faderns
doéd arvde lika delar av foretaget.

—Det var inte lyckat. Hela min
barndom har praglats av brak mellan
min pappa och hans bréder.

Det sager Joachim Berner, son till
Sten Berner, det av grundarens sex
barn som tog éver ledarskapet for
familjeféretaget och sa smaningom
kopte ut sina broder.

Kant ansikte

Joachim Berner ar ett relativt kant
ansikte. Efter Handelshégskolan i Go-
teborg valde han medievarlden, blev
chefredaktor férst pa Dagens Nyhe-
ter, sedan pa Expressen, och senare
vd pa reklambyran Lowe Brindfors.
Samtidigt fanns familjeféretaget
hela tiden dar. Fadern ville garna
att Joachim skulle ta dver. Vid Sten
Berners dédsbadd hann far och son
fora viktiga samtal.

Lonsamt foretag

Under andra generationen hade
Christian Berner AB utvecklats till ett
lonsamt teknikhandelsféretag och
nar testamentet 6ppnades skulle en
lonsam verksamhet férdelas pa fyra
déttrar och en son.

—Kapitalet delades lika mellan oss.
Men éverraskningen var att jag fick

51 procent av rosterna i agarbolaget,

sager Joachim Berner. TA HJALOP MED
DET TRAKIGA

Ifragasatt

Systrarna ifragasatte att ende sonen
skulle ha mer att saga till om, och
Joachim Berner forstod deras invand-
ningar. Samtidigt sag han att hans

far hade velat underlatta beslutsfat-

Det ar mycket mer arbete an man tror
att driva ett féretag — inte minst inom
ekonomi och administration. Men det
finns hjalp att fa. Har ar nagra tjanster

tandet. ;om gé.r Eivet lite lattare nar du nyss
Tillsammans med sin aldsta sys- artagit over.
ter skaffade sig Joachim utbildning i Finansiering och att fa ordning pa lik-
hur man driver ett modernt familje- viditeten &r nagra av de stérsta utma-
foretag. Med hjalp av en organisa- ningarna for den som driver foretag.
tionskonsult som tidigare varit prast Men i stallet for att sjalv kampa med
enades de om en agarfilosofi dar administrationen kan du lagga oéver
etiken fick stor plats. det trakiga arbetet och koncentrera
Det har fungerat mycket bra. dig pa det roliga - sjalva verksam-
Syskonen har hallit sams. heten.

— Oavsett om det handlar om ett ge-

Ny utmaning nerationsskifte eller en forsaljning,

Nyligen stalldes familjen infor en ny sa kommer de nya agarna att ha fullt
utmaning. Nagra av systrarna beslot upp med att driva féretaget, sager Ul-
att de ville ut ur familjefoéretaget. Nu rika Fornander pa Svea Ekonomi.

féljde en jobbig tid nar Joachim och
systrarna "tuggade” pa hur skiftet
bast skulle géras. Var det ratt att
salja delar av ett féretag som varit
i familjen sa lange? Eller fanns det
nagon annan vag att ga?

Till slut bestamde de sig: Christi-

Hennes rad ar att ta hjalp med ad-
ministrativa och finansiella tjanster
for att fullt ut kunna fokusera pa
verksamheten. Det finns flera olika
tjanster att valja mellan: Factoring,
fakturakop och hjalp med inkasso.

an Berner Invest skulle ansoka om att Om du vill dra igang med e-handel
bérsnotera det helagda dotterbola- men kanner dig osaker pa hur du
get Christian Berner Tech Trade. ska fa betalt, kan Svea Ekonomi er-
Noteringen pa First North skedde i bjuda betalningslésningar som ar
september 2014. Det innebdr att syst- bade sakra och billiga.

rarna kan salja delar av sina innehav i Du bestammer naturligtvis sjalv vil-
den takt de vill. Sjalv ar Joachim Ber- ken omfattning pa de olika tjanster-
ner kvar som styrelseordférande och na som passar ditt foretag bast.

huvudagare samtidigt och ar glad for
att han har fatt nya starka agare, som
ger storre mojligheter att expandera
och utveckla féretaget.

— Vi ar vana att skraddarsy lésning-
ar, sager Ulrika Fornander.
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Penningtvatt ar ett stort samhallsproblem. Overallt dar det finns kontanter ar det extra
viktigt att vara pa sin vakt. Det berattar Christina Friberg, vd fér Svea Exchange.

Penningtvétt kallas det nar krimi-
nella bland annat flyttar olagliga
pengar mellan konton for att de ska
se ut att vara lagligt intjanade. Det dr
ett stort problem som uppmarksam-
mas allt mer over hela vérlden.

| Sverige gjorde Finansinspektionen
i hostas en omfattande granskning
av hur storbankerna klarar av att
bekampa penningtvatt. Granskning-
en ar unik till sin omfattning och
beraknas vara klar varen 2015.

Inga penningtvattare

Pa Svea Exchange arbetar man
malmedvetet for att bli kdnd som en
aktér dar penningtvattare ej gore sig
besvar. Ett arbete som involverar alla
i foretaget. Det berattar vd Christina
Friberg.

—Pa Svea Exchange satsar vi myck-
et pa omvarldsbevakning for att halla
oss uppdaterade om vilka metoder
som anvands for att tvatta pengar.
Sedan ar det var uppgift att dversat-
ta kunskapen i praktiken och skapa
rutiner och instruktioner som fungerar
pa vara kontor, sager hon.
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Christina Friberg har sedan hon till-
tradde som vd i héstas besokt manga
kontor och ar imponerad 6ver sina
medarbetare.

Rutiner och utbildning

Svea Exchange har sedan man
overtog verksamheten vid vaxlings-
kontoren tagit fram rutiner som
medarbetarna i kassaledet kan luta
sig mot. Det, plus utbildning, ska géra
att medarbetarna kanner sig trygga
om de tvingas ifragasatta nagot.

—Medarbetarna ar jatteduktiga,
sager hon. Det ar inte alltid sa latt
nar man star 6ga mot 6ga med en
person att fraga hur de har kommit
dver pengarna.

—Det ar klart att en del kunder
kan bli férbaskade. Men de flesta
forstar varfor vi agerar som vi gor,
och inser att Svea Exchange ar en
schysst aktor.

Viktigt for samhallet

Christina Friberg kommer narmast
fran Bankgirot, dar hon arbetade i

i tio ar, och har aven tidigare arbetat

med betalningsfléden, bland annat

pa Postgirot. Att betalningsfléden ska
fungera ar viktigt for hela samhallet,
papekar hon. Och kontanter har inte
pa langa vagar spelat ut sin roll.

—De kommer att behdévas ett bra
tag till, sager hon. Det galler inte
minst i utlandet, dar kortbetalningar
och andra elektroniska betalnings-
losningar inte har slagit igenom pa
samma satt som i Sverige.

Kontantanvidndare

Det ar framfor allt tva alderskatego-
rier som anvander kontanter, noterar
hon.

—De allra aldsta, som inte an-
vander internetbank, bankdosa eller
kortbetalning.

Den andra kategorin ar mer éver-
raskande.

—Det ar unga vuxna, alltsa de
som precis kommit in i vuxenvarlden
och inte har etablerat avancerade
betalningsmetoder, sager Christina
Friberg. Man tror latt att det bara ar
aldre som inte anvander internet-
banker, men det finns faktiskt manga
i den har gruppen som inte heller
kanner till alla metoder.




Svea Ekonomi och Pagero

UTOKAR SITT SAMARBETE

Sedan flera ar har Svea Ekonomi ett samarbete med
Pagero. Nu kommer de bada féretagen annu narma-
re varandra. Det innebar en férdel for kunderna.

—Marknaden for e-fakturor
vaxer stadigt och vi ser en stor
efterfragan pa kombinationen
med finansiering av fakturor,

Hittills har Pagero varit en samar-
betspartner till Svea Ekonomi géllan-
de e-fakturalésningar. Nu gar de
bada foretagen vidare och kopplar

ihop fler tjdnster. sager Camilla Melander, &
partneransvarig pa Svea N S,

Alla Pageros e-fakturakunder har nu Ekonomi. “ﬁ};(;:’.

mojlighet att belana sina fakturor Pagero startades ar 3 b,

2000 av Jonas Edlund och tva
studenter som ett groddforetag
inom Chalmers. Foretaget har
vuxit av egen kraft till att
i dag ha 105 anstallda
och en omsattning
pa omkring 120
miljoner kronor.
Representation
finns i alla nordiska
lander och dessutom
finns tjdnster i drift i
42 lander.
—Man kan jamféra
oss med en teleoperator, till
exempel Telia. Vi ar en operatér som
kopplar samman affarssystem med

via Svea Ekonomis factoringtjanst
och darmed frigéra kapital bundna i
fordringarna.

—Det ar en stor fordel
for kunderna, efter-
som vi erbjuder Svea
Ekonomis factoring-
tjanst elektroniskt
i vart nat. Darmed
kan de snabbare fa
tillgang till kapital,
sager Jonas Edlund,
marknadschef och
delagare i Pagero.

Hela flodet sker automatiskt
i Pagero Online — utan administration
kring belaningen.

Jonas Edlund

varandra, sager Jonas Edlund.

Tanken ar att samarbetet med
Svea Ekonomi ska utdkas i framtiden.
Nar det fungerar med fakturabela-
ningen i Sverige raknar de bada fére-
tagen med att fortsatta i alla lander
dar Svea Ekonomi ar verksamt.

— Vi kanner ett slaktskap med
Svea Ekonomis foretagskultur. Den
fungerar bra med var, sager Jonas
Edlund.

Missa inte férseningsavgiften

de villkor uppfylls:

© Det ska handla om ett avtal med ett
annat foretag eller en myndighet

© Fordran ska avse betalning for en
vara eller en tjdnst

© Borgendren ska ha rétt till drojs-

malsranta om betalningen dr sen

Bakom forseningsavgiften ligger ett
direktiv for att skynda pa betal-
gsstrommarna i naringslivet, sager
Mats Karsrud, vd pa Svea Inkasso.
Borgenaren behéver inte vidta

Sedan mars 2013 har féretag som inte far betalt i tid ratt att
ta ut en forseningsavgift pa 450 kronor. Men bara om féljan-

nagra extra atgarder for att ha ratt
till forseningsavgiften och avgiften ar
den enda ersattning borgenaren har
ratt till, féorutom sedvanlig dréjsmals-
ranta. | de 450 kronorna ingar bland
annat eventuell inkassoavgift (180
kronor) och paminnelseavgift (60
kronor).

— Pa Svea Inkasso har vi utvecklat
bra system for att hjalpa vara kunder
att hantera forseningsavgifter, sager
Mats Karsrud.
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FAKTURASKO
NYA METODER

Fakturabedriigerierna tog en paus under en
period, men nu dr skojarna iging igen. Och
metoderna blir bara mer och mer raffinerade.
Har ger Anders Olofsson pd Polisens natio-
nella bedriigericenter rid nir fore-
taget blir utsatt.
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JARNAS

Den forsta regeln ar sjdlvklar,
menar Anders Olofsson: Betala
inte nar du far en faktura du
misstanker ar falsk.

—Manga faller undan fér hoten
och tanker att det ar bast att
betala, trots att man vet att
fakturan ar falsk, sager han. Men
vad man inte tanker pa ar att da
medverkar man till att starka
den har typen av brottslighet
och den skada den gér.

Nya marknader for
bedragarna

Pa svenska féretag ar man i dag
ganska medvetna om hur de har
fakturabedragarna arbetar och
vagrar att betala. Det har i sin
tur gjort att bedragarna borjat
se sig om efter nya marknader,
bade att skicka bluffakturor

till och fran, berattar Anders
Olofsson.

—En del svenska skojarfére-
tag fakturerar fran Baltikum. De
kanner till att det ar mycket sva-
rare for rattsvasendet att spara
bedragare utomlands.

—Och sedan det blev svarare
att fa betalt av svenska foretag
har man bérjat skicka bluffaktu-
ror till foretag i Norge i stallet.

Begrinsade resurser

Anders Olofsson aren av 13
poliser vid Polisens nationella
bedragericentrum, men av dessa
ar det bara han och tva till som
arbetar forebyggande. Resurser-
na ar begransade, suckar han,
och darfér lagger man mycket
kraft pa att informera bade pri-
vatpersoner och féretag om hur
man ska agera om man utsatts
for ett forsok till bedrageri. Se
rutan har intill.

-1 dag har foretag blivit
brottsverktyg, sager han. Genom
att registrera — eller i varsta fall

kapa ett befintligt féretag — har
manniskor med koppling till grov
organiserad brottslighet hittat
en ny marknad.

Det finns aven mindre nog-
raknade personer som staller sin
juridiska, ekonomiska och sina
it-kunskaper till férfogande, men-
ar han. Och nar féretaget val ar
registrerat finns det nastan ingen
hejd pa vad det kan anvandas till:

® Forst bemannar man fére-
taget med sa kallade mal-
vakter, som staller upp
som ledningspersoner
och styrelseledamoter

© Man anlitar Arbets-
formedlingen for att
anstalla personal - helst
mot lénebidrag. Oserids
telefonforséljning ar en
vanlig arbetsuppgift

© Bluffakturorna skickas ut

© Foretaget struntar i att
betala in skatter och
avgifter

® Gar i konkurs och kvit-
terar ut lonegaranti till
personalen

Latt att kapa foretag

Det ar ocksa relativt latt att
kapa befintliga bolag, byta
foretradare i styrelse och led-
ning och skicka ut fakturor till
foretagets kunder for varor och
tjanster de inte har bestallt.

—Vi hade en harva dar ett
seriost nummerupplysningsfo-
retag fatt sina féretagsuppgifter
kapade och slog larm. Dar kunde
vi stoppa 6ver 40 000 bluffaktu-
ror som lag hos Posten i Tomte-
boda innan de hann skickas ut,
berattar Anders Olofsson.

Kolla, kolla - men
betala inte!

Har ar Anders Olofssons
rad for hur foretag
skyddar sig mot bedrageri:

® Se over foretagets it-skydd for att
férhindra att hemsidan blir kapad. Var vaksam
om det dyker upp féretag med namn som kan
forvaxlas med det egna foretaget — det ar ett
vanligt knep fran bedragarna for att lura dina
kunder

Bekrafta aldrig fragor om foretaget som
kommer via mail eller fax. Det kommer att
tolkas som att ni har ingatt ett avtal, och bluf-
fakturan kommer som ett brev pa posten. Var
kritisk till alla forfragningar som kommer fran
okanda avsandare

Kontrollera dina kunders bolagsforetradare.
Har det skett stora férandringar nyligen kan
det vara ett tecken pa att nagot inte ar bra. En
varningssignal ar om foretradarna har en post-
boxadress eller bor pa en c/o-adress. Sadant
ar vanligt i skojarféretag, men ovanligt bland
seriosa foretagare

® Kolla upp foretagets leverantérer. Bedragarna
anvander ofta sa kallade gangare, som utger
sig som foretradare for ditt foretag for att
hamta ut varor till stora belopp

® Kontrollera ocksa hur leveranserna gar till.
Stall krav pa att mottagarens identitet ska
kontrolleras. Det ska exempelvis inte racka
med en kraka pa ett papper for att lamna en
pall med dyra mobiltelefoner. Skriv avtal om
detta med distributéren

® Kontrollera dina kunder. Om du ser att omsatt-
ningen har o6kat utan nagon naturlig forklaring
ar det en varningssignal om att allt kanske
inte star ratt till. Kom ihag att Bolagsverket ar
en registrerande myndighet, inte en kontroll-
myndighet, och ifragasatt allt som verkar
uppseendevackande

@ Betala inte! Aven om du kanner dig oséaker pa
om det kanske finns en 6verenskommelse ska
man aldrig betala for nagot man sjalv inte upp-
fattar att man har bestallt. Ga in pa Polisens
webbsida www.bestrid.nu, dar finns detaljerade
instruktioner for hur du bestrider en faktura
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Notiser 2014-2015

Bolags-
verket
vassar
e-tjéinst

Foretagsarenden for om-
bud ar en popular e-tjanst
pa Bolagsverket, dar
ombud bland annat kan
bilda aktiebolag, andra fo-
retagsnamn och registrera
revisor. Nu tillkommer tva
nya tjanster:

® Anmala, dndra och
avregistrera en bifirma

@ Skicka in medgivande
och koncernskiss

Tidigare i ar har Bolagsver-
ket bland annat 6ppnat for
att det ska bli mojligt att
betala vissa arenden med
kort eller internetbank och
att valja att fa registrerings-
beviset i e-tjansten i stallet
for via e-post eller brev.
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Omsdttningen kar
| franchisefoéretag

fort med 110 000 personer ar 2012.
— Det ar gladjande siffror som
tydligt visar att franchising ar en
foretagsform som skapar stabi-
la, ldnsamma och vaxande fore-
tag, sager Johan Martinsson, vd
Svensk Franchise.
— Det innebar att franchisefo-
retag idag star for over
\ q 2,6 procent av den
] = totala  sysselsatt-
ningen i landet. Den
siffran beraknas stiga
ytterligare de kommande
aren och bekraftar en trend
som vi ser ocksa i andra lander
runt om i varlden.

Svenska franchiseforetag fort-
satter att vaxa. Det visar en un-
dersokning fran HUI Research.
Enligt HUI Research beraknas
de svenska franchiseféretagen i ar
omsatta 227 miljarder kronor jam-
fort med 215 miljarder ar 2013.
Ar 2012 var omsattningen
200 miljarder kronor. V.
Aven antalet anstall- |
da inom svenska fran-
chiseféretag  beraknas 4
6ka under 2014. Enligt
prognoserna fran HUI
Research kommer
125 000 personer
vara anstallda jam-
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HUI: Rekord vantas for
julhandeln

Arets julhandel 4
vantas sla rekord. Som
vanligt, holl vi pa att skriva.
Detaljhandelns undersdkningsféretag HUI spar att om-
sattningen i ar blir 68 miljarder kronor, en 6kning med 2,5
procent jamfoért med forra aret.

Sedan HUI startade mata julhandeln har decemberfor-
saljningen bara backat under tre ar: 2012, 1995 och 1992.

Konkurrera
lika

momsvillkor

utomlands

Nu kan foretag som driver e-handel
utomlands goéra en frivillig momsre-
gistrering for att kunna fakturera till
samma momssats som andra foretag
i det aktuella landet.

Det har tidigare bara varit tilla-
tet i ett fatal EU-lander, men nu har

det spridit sig till fler, exempelvis
Sverige, Finland, Danmark, Irland,
England och Tyskland. Det galler

Féirre konkurser
bland enskilda firmor

Antalet konkurser bland enskilda firmor har minskat kraftig. Hittills i ar
har antalet minskat med 35 procent och det dr framfér allt inom tjanste-
sektorn och i byggbranschen som konkurserna minskar mest.

Daremot ligger antalet enskilda fir-
mor som hamnar pa obestand kvar pa :
: bildade aktiebolag, fér att se om det

ungefar samma nivaer som tidigare.

| en enskild firma har ju &garen ett :
¢ Av Sveriges éver 1,1 miljoner foretag

personligt ansvar, vilket kan vara en

forklaring till att antalet konkurser
minskar. En annan foérklaring kan :
: procent och resterande handels- el-

vara att man ombildar till aktiebo-
lag nar det borjar ga daligt, for att

i Antalet anmdérkningar .

skydda sin privatekonomi. UC kom-
mer att analysera statistiken for ny-

ligger nagon sanning i detta.

drivs nastan varannan som enskild
firma, 47 procent. Aktiebolag 41

ler kommanditbolag.

aven foretag som inte har natt upp
till tréskelvardet.

En sadan momsregistrering
innebar inte att man Oppnar ett
foretag i landet, utan det racker
med ett konto for ingaende moms
och ett for utgaende moms i redo-
visningen. Momsen redovisas i en
lokal momsdeklaration.

. men fler "glommer”

i a-mal minskar sina p-béter
Antalet registrerade
betalningsanmark-
ningar som galler par-
keringsavgifter och
trangselskatt 6kar.

Betalningsanmarkningar som galler

allmanna mal, alltsa till stat, kom-

mun eller landsting, minskar sta-
digt sedan fyra ar. Det konstaterar
UC i sin Kreditguide.

i

Parkering
forbjuden

'f_.‘

15



UC:

Nu rasar konkurserna

Antalet konkurser rasade i november i dr med hela 10 procent
jamfort med samma tid forra dret. Hittills i dr, januari-
november, (r nedgdangen 6 procent. Det visar prelimindr
statistik fréan UC.

Totalt gick 580 foretag i konkurs
under november jamfért med
november 2013 da 645 foretag gick
i konkurs. Under arets forsta elva
manader har 6 001 foretag gatt i
konkurs. Det dr 405 foretag farre
jamfort med samma period 2013,
skriver UC i ett pressmeddelande.

“Ett bevis pa att
svensk ekonomi
gar uppdt just nu
ar bland annat att
branscher som
tillhandahadller
servicetjdinster
gar allt bdttre.”

- Alla stoérre branscher noterar farre
foretagskonkurser under november,
sager UC:s marknadschef Roland
Sigbladh.

Ett bevis pa att svensk ekonomi
gar uppat just nu ar bland annat att
branscher som tillhandahaller ser-

foretag inom bevakning, fastighets-
service och kontorstjanster.

Konkursminskningar

Manga av de storre branscherna
upplever nu konkursminskning-

ar. Storst ar minskningarna inom
detaljhandeln, bevakning, fastig-
hetsservice, kontorstjanster, infor-
mation/kommunikation och fastig-
hetsverksamhet dar konkurserna

Roland Sigbladh, marknadschef
pa affars- och kreditupplysnings-
foretaget UC
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vicetjanster gar allt battre. Exempel
pa sadana branscher ar bland annat

i har minskat med 23 procent. En
starkare efterfragan pa produkter

och tjanster fran dessa branscher

bidrar starkt till aterhamtningen for

den svenska ekonomin, enligt UC.
Det ser dock inte lika bra ut i

. alla landets lan. Aven om de flesta

lan uppvisar lagre konkurstal, har
exempelvis antalet féretagskon-

kurser i Jonkoépings, Gotlands och
Blekinge lan 6kat kraftigt. Det kan

. varatecken pa att det fortfarande
¢ finns en viss oro kring den svenska

ekonomins framtida utveckling.

Svaga konjunktursignaler

—Konjunkturen praglas av osaker-
het pa grund av den sakerhetspoli-
tiska situationen i omvarlden, svaga
konjunktursignaler fran Tyskland
och avmattning pa tillvaxtmarkna-

derna, sager Roland Sigbladh.

Till ljuspunkterna hér hushallens
konsumtion och det 6kande bostads-
byggandet. Bada dessa faktorer
vantas bidra till tillvaxt under det
kommande aret, vilket innebar goda

¢ forutsattningar for féretag som er-
i bjuder tjanster till privatpersoner.



Kurser 2015

Svea Ekonomis Afférsutbildning - Kunskap for bdttre affdrer
Ett av de snabbaste, basta och billigaste satten att fa betalt i ratt
tid och fa 6kad likviditet ar en praktisk och professionell

affarsutbildning.

VARA KURSER ar alltid aktuella - vi bevakar alla nyheter inom kreditomradet,
lagstiftning och férandrad praxis. Som kursdeltagare far du ett omfattande och
praktiskt kursmaterial som du har nytta av i ditt dagliga arbete.

VI HALLER LOPANDE 6ppna kurser runt om i landet men skraddarsyr aven

kursupplagg mot specifika branscher och foéretag. Kontakta oss garna for offert for

just ditt foretags behov.

GA GARNA MED i var grupp pa LinkedIn dér vi diskuterar fragor kring ekonomi och

finansiering.

[ IntInkasso Ml Incoterms |
15-02-17 Stockholm  15-02-18 Stockholm  15-02-26 Goteborg
15-03-03 Malmé  15-03-25 Goteborg  15-03-18 Stockholm
15-03-11 Goteborg  15-04-21 Malmé  15-04-23 Malmo
15-04-22 Stockholm  15-09-10 Stockholm  15-09-15 Malmo
15-05-06 Malmé  15-10-28 Goteborg  15-10-13 Stockholm
15-05-21 Stockholm  15-11-17 Malmé  15-11-10 Goteborg
15-05-26  Goteborg  SIENTTY U
15-06-03 Stockholm  15-02-18 Goteborg  15-02-24 Goteborg
15-09-03 Stockholm  15-04-15 Stockholm  15-03-03 Stockholm
15-09-17 Malmé  15-06-03 Malmé  15-03-05 Malméo
15-09-24 Goteborg  15-09-23 Goteborg  15-03-19 Stockholm
15-10-01 Stockholm  15-10-21 Malmé  15-05-12 Stockholm
15-10-27 Malmé  15-11-24 Stockholm  15-09-08 Stockholm
15-11-11 Goteborg 15-09-23  Stockholm
15-11-19 Stockholm  15-02-19 Stockholm  15-10-07 Malmo
15-12-02 Stockholm  15-03-12 Goteborg  15-10-13 Goteborg
15-05-07 Malmé  15-10-15  Stockholm
15-03-17 Stockholm  15-05-20 Stockholm  15-11-04 Malmo
15-03-24 Malmé  15-09-16 Malmé  15-1111 Goteborg
15-05-21 Goteborg  15-10-14  Stockholm
15-05-26 Stockholm  15-11-10 Goteborg  15-03-26 Goteborg
15-10-22  Stockholm 15-04-16 Malmé
15-11-05 Malmé  15-02-17 Goteborg  15-05-05 Stockholm
15-11-12 Goteborg  15-03-11 Stockholm  15-06-02 Stockholm
15-12-09 Stockholm  15-04-08 Malmé  15-10-20 Stockholm
15-10-06 Malmé  15-11-18 Stockholm

15-10-29 Goteborg  15-11-25 Malmo

’15-11—03 Stockholm  15-11-26 Goéteborg

Seminarier
2015

TIPS TILL FRUKOST OCH LUNCH
Forena nytta med ndje och var
med pa nagot av vara seminarier
runt om i Sverige.

Vi berattar bland annat om
fordelarna med en outsourcing
av reskontran, vikten av att ha en
kreditpolicy, olika ratingsystem
och kreditupplysningsfragor. Vi
belyser aven de nya lagar, for-
ordningar och férutsattningar pa
marknaden som standigt férnyas
och andras.

I samband med seminariet
kan vi hjalpa dig att ta fram en
individuell kalkyl for just ditt
foretag pa hur mycket du kan
tjana genom att snabba upp be-
talningarna och pa sa satt frigéra
kapital ur din reskontra.

E-handel

Vi har aven seminarier med tema
e-handel. | takt med den snabba
utvecklingen blir konkurrensen
inom e-handeln ocksa allt tuffa-
re. Dusom ar e-handlare maste
hitta nya strategier for att starka
din position hos konsumenterna.
Vi ger dig tips om hur du kan sal-
ja mer till fler genom att erbjuda
ratt betallésningar for dig och
dina kunder.

SAMTLIGA SEMINARIER ar kost-
nadsfria. Frukostseminarierna
pagar mellan klockan 08.30 och
10.30 och Lunchseminarierna
pagar mellan kl 12.00 och 14.00.

Du hittar alla seminarier pa var
hemsida dar du kan anmala dig
via formularet. Eller ring oss pa:
020-67 67 67 sa berattar vi mer.

VALKOMMEN!
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December

2
En periodisk sammanstallning fér november
2014 ska ha kommit in till Skatteverket om
du anvander pappersblanketten.
9
PERIODISK SAMMANSTALLNING
En periodisk sammanstallning fér november
2014 ska ha kommit in till Skatteverket om
du anvander e-tjansten.
OMSATTNING MINDRE AN 1 MILJON KRO-
NOR MED EU-HANDEL
Om ditt foretag har en omsattning pa hogst 1
miljon, redovisar momsen en gang per ar och
bedriver EU-handel ska
® momsen for rakenskapsar som slutar den
31 oktober 2014 vara bokférd pa Skattever-
kets konto
® en momsdeklaration for rakenskapsar som
slutar den 31 oktober 2014 ha kommit in
till Skatteverket
ATTNING MINDRE AN 1 MILJON KRO-
; -HANDEL
Om ditt foretag har en omsattning pa hogst 1
miljon, redovisar momsen en gang per ar och
inte bedriver EU-handel ska
® momsen for rakenskapsar som slutar den
31 maj 2014 eller 30 juni 2014 vara bokford
pa Skatteverkets konto
® en momsdeklaration for rakenskapsar som
slutar den 31 maj 2014 eller 30 juni 2014
ha kommit in till Skatteverket

HELARSREDOVISNING MOMS, EU-HANDEL

OM DITT FORETAG

® har en arsomsattning pa hogst 1 miljon

® redovisar momsen en gang per ar

® bedriver EU-handel

KA

® momsen for rakenskapsaret som slutar den
31 oktober 2014 vara bokférd pa Skattever-
kets konto

® en momsdeklaration for rakenskapsaret
ovan ha kommit in till Skatteverket

Handelsbolag, konkursbon m.fl. som redovisar

moms helarsvis ska ha lamnat sin momsdekla-

ration och betalat momsen for rakenskapsaret

som slutar den 31 oktober 2014.

HELARSREDOVISNING MOMS, INGEN .
EU-HANDEL - MOMSDEKLARATION PA
PAPPER

OM DITT FORETAG

® har en arsomsattning pa hogst 1 miljon

® redovisar momsen en gang per ar

® inte bedriver EU-handel

e lamnar momsdeklaration pa papper

ska momsen for rakenskapsar som slutar den
® 31 maj 2014

® 30 juni 2014

vara bokford pa Skatteverkets konto

® en momsdeklaration for rakenskapsaren
ovan ha kommit in till Skatteverket

OM DITT FORETAG HAR EN OMSATTNING

PA OVER 40 MILJONER SKA:

® momsen fér november 2014 vara bokford
pa Skatteverkets konto
® moms- och arbetsgivardeklarationer for
november 2014 ha kommit in till Skatte-
verket
OM DITT FORETAG HAR EN OMSATTNING
PA HOGST 40 MILJONER KRONOR SKA:

® momsen for juni 2013-maj 2014 eller juli
2013-juni 2014 vara bokford pa Skatte-
verkets konto (om ditt féretag redovisar
momsen helarsvis, har nagot av dessa be-
skattningsar och inte bedriver EU-handel)

N

mi

N

w
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2015

i En eventuell extra skatteinbetalning ska vara
¢ bokford pa Skatteverkets konto om du raknar

med ett underskott av slutlig skatt pa mer
an 30 000 kronor, vill undvika kostnadsranta
och har ett foretag med nagot av féljande
beskattningsar:

® 1 augusti 2013-31 juli 2014

® 1 september 2013-31 augusti 2014
Réantan borjar raknas fr o m den 6 januari.
15
Sista dagen att ldmna inkomstdeklarationen
elektroniskt for juridiska personer med nagot
av foljande beskattningsar:

e 1 juni 2013-31 maj 2014

e 1 juli 2013-30 juni 2014
19

DEBITERAD F- OCH SA-SKATT

Ditt foretags debiterade F- eller SA-skatt ska
vara bokford pa Skatteverkets konto.

OM DITT FORETAG HAR EN OMSATTNING

PA HOGST 40 MILJONER KRONOR SKA:

® moms fér november 2014 vara bokford

pa Skatteverkets konto (om ditt foretag
redovisar moms varje manad)

® arbetsgivaravgifter och avdragen skatt for
december 2014 vara bokférd pa Skattever-
kets konto

® en momsdeklaration fér november 2014 ha
kommit in till Skatteverket (om ditt foretag
redovisar moms varje manad)

® en arbetsgivardeklaration for december
2014 ha kommit in till Skatteverket

OM DITT FORETAG HAR EN OMSATTNING
OVER 40 MILJONER KRONOR SKA:
® arbetsgivaravgifter och avdragen skatt for
december 2014 vara bokférd pa Skattever-
kets konto.
20
En periodisk sammanstallning for december
2014 och sista kvartalet 2014 ska ha kommit
in till Skatteverket om du anvander pappers-

i blanketten.
26

En periodisk sammanstallning for december
2014 och sista kvartalet 2014 ska ha kommit in
till Skatteverket om du anvéander e-tjansten.

MOMS- OCH ARBETSGIVARDEKLARATION

Om ditt féretag har en omséattning pa oéver 40
miljoner kronor ska:

® moms for december 2014 vara bokférd pa
Skatteverkets konto

® moms- och arbetsgivardeklaration for de-
cember 2014 ha kommit in till Skatteverket

HELARSREDOVISNING MOMS

OM DITT FORETAG

® har en arsomsattning pa hogst 1 miljon

® redovisar momsen en gang per ar med
EU-handel

SKA

® momsen for rakenskapsaret som slutar
den 30 november 2014 vara bokford pa
Skatteverkets konto

. @ en momsdeklaration fér rakenskapsaret

ovan ha kommit in till Skatteverket
31

SISTA ANSOKNINGSDAG FOR UTBETALNING
AV ROT- OCH RUTAVDRAG

Sista dag som du som foretagare kan begara

" utbetalning for utfort husarbete enligt fak-

turamodellen om kunden har betalt arbetet
under 2014.

Viktiga datum dec 2014 — feb 2015

KONTROLLUPPGIFTER

Du ska lamna kontrolluppgifter for inkom-
staret 2014 till Skatteverket.

12

EXTRA SKATTEINBETALNING

Du ska ha gjort en eventuell extra skattein-
betalning om du vill undvika kostnadsranta
och raknar med ett underskott av slutlig
skatt pa mer an 30 000 kronor (galler fysiska
personer, enskilda naringsidkare och juridis-
ka personer med bokslutsdatum 30/9, 31/10,
30/11 eller 31/12 2014).

Rantan barjar raknas fr o m. den 13 februari.

Du som ska betala in pengar till ditt skatte-
konto ska anvanda bankgiro 5050-1055. Om
du betalar pa internet maste du ange det
OCR-nummer som ar unikt for just dig. Numret
far du fram genom e-tjansten OCR-berakning.
Vill du bestalla inbetalningskort gor du det via
bestallningstjansten.

DEBITERAD F- OCH SA-SKATT

Ditt foretags debiterade F- eller SA- skatt ska
vara bokford pa Skatteverkets konto.

OM DITT FORETAG HAR EN OMSATTNING
PA HOGST 40 MILJONER KRONOR SKA:
® moms for oktober-december 2014 vara
bokford pa Skatteverkets konto (om ditt
foretag har tremanadersmoms)
® moms for december 2014 vara bokférd

pa Skatteverkets konto (om ditt foretag
redovisar moms varje manad)

® arbetsgivaravgifter och avdragen skatt for
januari 2015 vara bokford pa Skatteverkets
konto

® en momsdeklaration for oktober-december
2014 ha kommit in till Skatteverket (om ditt
foretag har tremanadersmoms)

® en momsdeklaration fér december 2014 ha
kommit in till Skatteverket (om ditt foretag
redovisar moms varje manad)

® en arbetsgivardeklaration for januari 2015
ha kommit in till Skatteverket

OM DITT FORETAG HAR EN OMSATTNING
OVER 40 MILJONER KRONOR SKA:
® arbetsgivaravgifter och avdragen skatt for janu-
ari 2015 vara bokford pa Skatteverkets konto.
20
Periodisk sammanstallning for januari 2015
ska ha kommit in till Skatteverket om du
anvander pappersblanketten.
25
Periodisk sammanstallning for januari 2015
ska ha kommit in till Skatteverket om du
anvander e-tjansten.
26

OM DITT FORETAG

® har en arsomsattning pa hogst 1 miljon

® redovisar momsen en gang per ar

® bedriver EU-handel

SKA

® momsen for rakenskapsaret som slutar
den 31 december 2014 vara bokford pa
Skatteverkets konto

® en momsdeklaration for rakenskapsaret
2014 ha kommit in till Skatteverket

Handelsbolag, konkursbon m.fl. som redovisar

moms helarsvis ska ha lamnat sin momsdekla-

ration och betalat momsen for rakenskapsaret

som slutar den 31 december 2014.

OM DITT FORETAG HAR EN OMSATTNING
PA GVER 40 MILJONER KRONOR SKA:
® momsen for januari 2015 vara bokférd pa
Skatteverkets konto

® moms- och arbetsgivardeklarationer for
januari 2015 ha kommit in till Skatteverket




Nyckeltal 2015 m— coniomi

Réntor, Svea Ekonomi (f n)

Sparkonto: 1,30 %
Kapitalkonto: 1,60 %
Utlaning fran: 4,90 %
Prisbasbelopp 2015: 44 500 kr
Prisbasbelopp 2014: 44 400 kr
Prisbasbelopp 2013: 44 500 kr
Prisbasbelopp 2012: 44000 kr

Forbehallsbelopp vid utmatning (per manad)

Kronofogdemyndighetens foreskrifter om bestammande av forbehallsbeloppet vid utmatning av lé6n m.m. under ar 2014 (KFMFS

2013:1, Verkstallighet och indrivning, beslutade den 2 december 2013). Kronofogdemyndigheten féreskriver med stéd av 7 kap.

4 § utsokningsforordningen (1981:981) foljande:

18 Forbehallsbeloppet ska bestammas med ledning av ett normalbelopp.

2 § Normalbeloppet ska for en ensamstaende galdenar vara 4 680 kri manaden, for sammanlevande makar och darmed jamstallda
7 732 kr i manaden och for varje barn 2 483 kr i manaden till och med det kalenderaret da barnet fyller sex ar och 2 858 kr i
manaden for tid darefter.

3§ Foljande normalbelopp i kronor per inkomstperiod ska galla.

Manad Tva veckor Vecka Dag
Ensamstaende 4680 kr 2184 kr 1092 kr 156 kr
Makar och jamstallda 7 732 kr 3608 kr 1804 kr 258 kr
Barn t o m det kalenderar da barnet fyller 6 ar 2 483 kr 1159 kr 579 kr 83 kr
Barn fr o m det kalenderar da barnet fyller 7 ar 2 858 kr 1334 kr 667 kr 95 kr

Denna forfattning trader i kraft den 1 januari 2014 och galler till den 31 december 2014.

Referensrdnta
Riksbanken har faststallt referensrantan for perioden 1 juli — 31 december 2014 till 1,0 procent. Enligt 9 § rantelagen (1975:635; se-

nast andrad 2002:352) skall referensrantan faststallas halvarsvis genom sarskilt beslut av Riksbanken. Referensrantan skall enligt
denna paragraf motsvara den reporanta som Riksbanken tilldmpade vid utgangen av det gangna halvaret avrundat, om sa behovs,
till nérmast hégre halva procentenhet. Referensrantan ersatte diskontot den 1 juli 2002.

1juli-31dec 2014 1,0%
1 jan-30 juni 2014 1,0%
1juli-31 dec 2013 1,0%
1jan-30juni 2013 1,0%
1juli-31dec 2012 1,5%
1jan-30 juni 2012 2,0%
1juli-31dec2011 2,0%
1 jan-30 juni 2011 1,5%
1juli-31 dec 2010 0,5%

Inkassoavgifter
Lagstadgade avgifter

Arvode Inkasso 180 kr
Arvode betalningsforelaggande 380 kr
Paminnelseavgift 60 kr
Upprattande av amorteringsplan 170 kr
Arvode vid handrackning 420 kr

Myndighetsavgifter

Ansdkningsavgift 300 kr
Utmatningsansokan/exekutionsavgift (per ar) 600 kr
Stamning, FT-mal/ T-mal 900 kr /2800 kr
Konkursansdkan 2800 kr
Ansodkan om foretagsrekonstruktion 2 800 kr

1

0



Har hittar du Svea Ekonomi
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Solna
SE-169 81 Solna
Sverige

Evenemangsgatan 31
Tel: +46 87359000
Fax: +46 87354209
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i Goteborg

i Box 2149

i SE-40313 Goteborg

i Sverige

i Otterhallegatan12 B
i Tel: +4631172545

i Fax: +46317111816

i Aseda

i Box116

i SE-36421Aseda

i Sverige

i Skolgatan8

i Tel: +46 87359000
i Fax: +46 474716 68

i www.sveaekonomi.se
i info@sveaekonomi.se
i Org.nr:556489-2924
i Sate: Stockholm
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