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SVEA

Manga ljus i mérkret

et har numret av Update kan verka dystert, men lat
dig inte luras. Aven om konjunkturen ser ut att bli

dalig framéver, finns det alltid ljus i mérkret och
flera satt att ldsa problem. Och kom ihag att ekonomisk
nedgang inte innebar att alla foretag blir forlorare.
Tvartom — det finns alltid vinnare.

Med det sagt ar det viktigt att du som foretagare
planerar fér den narmaste tiden lite battre an du annars
skulle behéva. Som tur ar har du en god van, namligen
Svea. Har finns experterna, hos oss finns erfarenheten.
Aven om ingen lagkonjunktur &r helt lik den andra, har
vara anstallda sett det mesta forut. Flera avdem méter
du i den har tidningen: HB Nordstréom, Victor Ramstrom
och Ulrika Fornander ar bara nagra avdem som jobbar
hos oss och som vet hur du kan fa battre ekonomi i ditt
foretag aven i svara tider.

En av de viktigaste faktorerna ar att se till att pengar
kommer in till dina konton sa snabbt som méjligt. Vi har
massor av tjanster som hjalper dig med det. Factoring,
bra lan, leasing ar nagra. De ger dig mer pengar i kassan,
vilket i sin tur 6kar din handlingsfrihet och gér att du
vagar satsa for att vaxa.

For sa ar det: Det som kallas samre tider kan vara
exakt ratt 6gonblick for dig att satsa och vaga ta nasta
steg i ditt foretagsbyggande. Svea haller dig i handen nar
du tar spranget.

En annan ljusglimt vi berattar om handlar om
ungdomar. Deras satt att tanka tvartom upphor aldrig att
imponera pa mig. Las om Wilma Emanuelsson och Tilda
Wissmar, tva unga tjejer som redan uppfyllt nagra av sina
entreprendrsdrommar. | var artikel ger de sina basta tips
for dig som vill ga i deras spar — och det
handlar om att vaga frigéra sig fran sina
egna idéer och inse att det finns tusen
satt att lésa ett problem. Eller med
andra ord: Det ar inte din l6sning som ar
viktig, det ar problemet i sig. Det som du
forsoker losa. Tank pa det du.

Ingenting av detta hindrar att
det antagligen ligger en mérk
och kall vinter framfér oss.

Sa for sakerhets skull har

vi ocksa lagt in en artikel

om hur du kan méta den
rent privatekonomiskt.
| korthet: Se till att ha
ordning pa pengarna.
Vi hjalper dig med det
ocksa.

Trevlig
lasning!

Lennart Agren
Vd, Svea Bank



Trots stigande inflation och begynnande vargatider finns det
flera snabbspar till 6kad tillvaxt. Genom ratt finanserings-
tjdnster, en genomtankt affarsplan och extern hjalp kan du
frigora bade det kapital och den tid som kravs for att kunna
vixa. Sveas HB Nordstrom forklarar hur du gar till vaga.

e senaste aren har covid-19-
D pandemin, Ukrainakriget och

elkrisen avldst varandra i ett langt
parlband av oférutsedda utmaningar.
Bortsett fran den rent humanitara
dimensionen har perioden skapat
stora provningar for svenskt naringsliv.
Den resulterande inflationsékningen
féranleder ocksa en naturlig fraga: Hur
gor man egentligen for att vaxa nar
utsikterna inte ar de ljusaste?

Enligt HB Nordstrém ar det i dag
fullt méjligt att hitta vagar framat for
tillvaxtbolag. Men férst bér man ha
klart for sig att det vi ser just nu inte
utgdér en normal marknad.

Finansieringsbehovet gar

ofta i cykler

— Foretag brukar ha olika stort finansie-
ringsbehov under aret, det gar litegrann
i cykler. Nu ser vi ett ménster av fortsatt

"Vi vet att tillvaxt kostar
pengar, oavsett hur

omvdrlden ser ut.”
HB Nordstrom

O6kade behov som vi inte riktigt kdnner
igen. Det har forstas att géra med att
vi kommer fran en lang pandemi.
Sedan kom Ukrainakriget och nu star
vi dessutom infér en annalkande energi-
kris. Det innebar bland annat att den
globala frakt- och distributionskedjan
har stérts genom allt fran férseningar
av komponenter till skenande produk-
tionskostnader. Det ar en ny varld som
alla foretagare star infér, sager HB
Nordstrém, Sales Director pa Svea.

Det nya omvarldslaget innebar
bland annat att det kan bli mer brattom
att hitta finansiering fér en verksamhet.
Samtidigt konstaterar manga banker
att det ar en volatil marknad. Sarskilt
de stérre bankerna foérséker sprida sina
kreditlinjer eftersom de ser en ékad risk
i dagslaget.

Pa Svea féljer man forstas utveck-
lingen noggrant. Men man tanker anda
lite annorlunda kring finansiering av
tillvaxtbolag.

—Det som skiljer oss fran mer
traditionella banker ar att vi har ett
sarpraglat entreprendrsperspektiv. Vi
vet att tillvaxt kostar pengar, oavsett
hur omvarlden ser ut. Darfér ar vi ocksa
lite mer benagna att ta risker och féljas
at med tillvaxtbolagen aven under mer
volatila perioder. Vi tanker lite annor-
lunda an de traditionella storbankerna
dar, sager HB Nordstrom.

Ett exempel pa det ar Sveas utbud av
finansieringstjanster. Manga féretagare
har i dag en traditionell checkkredit,
eller kontokredit, hos sin husbank. Nar
rantorna okar stiger kostnaderna fér den
har typen av krediter, vilket skulle kunna
utgdra en bromskloss fér bolag som
vill vaxa snabbt. Da maste man i stallet
titta pa vad man kan nyttja i sitt dagliga
kassaflode for att frigdra kapital.

En av lésningarna ar att vanda blicken

mot alternativa finansieringstjanster
som fakturabelaning eller fakturakép.
Dessa ar rorliga krediter, vilket ar en
avgorande skillnad gentemot traditio-
nella kontokrediter.

Rorliga krediter passar namligen
en ostadig varld battre

— Oavsett om du anvander dig av fak-
turabelaning eller fakturakop blir det
en rorlig kredit eftersom den utvecklas
efter hur din fakturering ser ut. | dags-
laget nar vi inte vet hur omvarldssitua-
tionen kommer att paverka marknaden
i morgon marker vi ett 6kat intresse for
den har typen av rorliga krediter. Den
har lésningen passar tiderna vi befinner
oss i bra—om du dkar din fakturering
L6sgor du mer kapital till din tillvaxt.
Den modellen féljer din verksamhets
och omvarldens foérutsattningar just nu
battre an en traditionell checkkredit,
sager HB Nordstrom.

Han menar att man alltid bér inleda
en tillvaxtresa genom att géra en be-
hovsanalys. Faktorer som spelar in kan
vara allt fran ditt kapitalbehov till hur
de faktiska fakturaflédena ser ut. Forst
darefter kan specialister som Svea re-
kommendera den finansieringslésning
som passar din verksamhet bast.

Men frigjort kapital ar inte den enda
fordelen med att vanda sig till en
nischad entreprenérsbank.

Det later dig ocksa andas ut och
behalla fokus pa vag mot dkad tillvaxt.

En bra finansieringstjanst
frigor aven tid
— Ta sattet som vi pa Svea jobbar med
fakturabelaning som exempel. Det ar
inte bara en rorlig kredit, det ar ocksa
en outsourcing-tjanst dar vi skoter in-
betalningar, kundtjanst och erbjuder en
personlig handlaggare till féretagaren.
Den har typen av tjanster ar skapade
just for att lata entreprendrer fokusera
pa det man ar bra pa. Vi frigér inte bara
kapital — vi frigér ocksa den tid som
kravs for att na tillvaxt, sager HB Nord-
strom, och fortsatter:

—Med den har tjansten hjalper vi
foretag genom hela kreditprocessen.

Illustration: Anna Windborne

Blir det sena betalningar skickar vi ut
paminnelser och eventuella ytterligare
krav. Det férbattrar i sin tur kassa-
flodena eftersom vi kan minska den
genomsnittliga kredittiden i faktura-
flodet. Dessutom frigdr vi personal hos
bolaget. Dagens ekonomiavdelningar
kan fokusera pa manga viktigare saker
i stallet for att producera fakturor och
skicka paminnelser, som vi sedan 40 ar
tillbaka ar experter pa.

Nu krymper slutkundernas
planbaocker

Ett annat perspektiv pa tillvaxt som
aven har paverkats kraftigt av det
radande omvarldslaget hittar vi i
affarsmodellen. Just nu ar foretag
generellt lite forsiktiga med att géra
storre investeringar. Samtidigt krymper
slutkundernas planbécker i takt med
den stigande inflationen. Det innebar
att manga tillvaxtbolag behdver se éver
sin affarsmodell.

Leasing och abonnemangsfinansie-

ring ar tva exempel ur Sveas tjanste-
portfélj som bolag kan erbjuda sina
slutkunder for att na 6kad omsattning.
—Det férandrade omvarldslaget pa-
verkar naturligtvis viljan att betala hela
beloppet direkt kontra att dela upp
betalningar. Slutkunden kanske inte vill
betala 100 procent av képeskillingen
pa dag 30, utan dela upp det pa 12 ma-
nader. Under pandemin sag vi aven att
andelen férfragningar om leasingtjans-
ten 6kade markant. Det har fortsatt pa
"andra sidan” av pandemin. Fler och fler
tillvaxtbolag tittar pa den har typen
av lésningar. Som féretag maste man
anvanda sig av affarsmodeller som
tillgodoser behoven pa marknaden.
Annars kan man aldrig vaxa obehindrat,
sager HB Nordstrom.

Vaga ta hjalp - tidigt

En tredje nyckel till tillvaxt i kristider
ar att vaga ta hjalp utifran. Garna sa
tidigt som mojligt. Manga smaféretag
som skoter fakturering sjalva kampar i

Tillvéixt
kostar bade
tid och pengar,
oavsett vilken

verksamhet
du har.

dag med att fa betalt. Det marks framfor
allt pa hur stora bolag utnyttjar sma och
medelstora bolag genom att dra ut pa
betalningstiderna.

Under kristider maste man darfér vara
annu mer noggrann med att fa betalt. Bara
da kan man snabba pa kassaflédet och
kratta manegen for en lyckad tillvaxtresa.

—Svenska foretagare ar generellt val-
digt duktiga. Men manga ar sainneiden
egna verksamhetens unika utmaningar att
man glémmer att ta hjalp utifran. Det finns
hjalp att fa dar ute. Bade nischbanker som
Svea och inkubatorer kan hjalpa till. Vi ar
sjalva ute och forelaser om allt fran hur
man ska agera nar det kommer till moms
och inkasso till outsourcing. | Sverige har
vi aven det statliga Almi som gor ett stort
jobb for svenska foretag genom att hjalpa
till med affarsutveckling. Mycket handlar
om att tidigt inse vikten av att vaga ta
hjalp sa att den insikten inte kommer for
sent pa resan, sager HB Nordstrém.
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Se dver avtalen

med dina kunder

Pa grund av inflation, héga
energipriser och héga branslepriser
6kar kostnaden for bade insatsvaror och
transporter. Om du har avtal med kunder
om att leverera varor till ett visst pris
riskerar de hégre kostnaderna att ata
upp din marginal, ja det kanske till och
med blir s& att du maste salja dina varor
billigare an vad du har képt dem fér.

Victor Ramstrom tipsar: Nar du

skriver avtal med kunder, se till att det
finns stéd i dina avtal for att hdja priset
gentemot din kund om dina kostnader
kraftigt skulle 6ka under avtalsperioden.
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Se dver dina

inkopsavtal

Manga foretagare har mycket att
gora och hinner sallan satta sig ner och
ga igenom sina avtal. Men om man tar
sig tiden finns det ofta stora besparing-
ar att géra.

Victor Ramstrém tipsar: Kolla upp

vilka avtal du kan omférhandla. Kan
du ta en diskussion med nagon av dina
leverantérer som du tycker har for héga
priser, eller kanske helt byta leverantér,
finns det pengar att tjana. Undersok
ocksa vilka avtal du kan saga upp helt
och hallet fér att du inte behéver tjans-

. ten langre.

g
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Fyll pa ditt lager

Hoéga branslepriser betyder dyrare

transporter. Transporter som efter
pandemin dessutom ar betydligt mer
opalitliga an fér nagra ar sedan, vilket
i sin tur kan leda till att du far saker for

sent (eller inte alls) och kan fa svart att

uppfylla dina ataganden mot kund.
Victor Ramstrém tipsar: Ett satt
att minska dina risker &r att bygga upp
ett stdrre lager. D kan du dels vara
saker pa att kunna leverera, dels kan
du ofta sanka dina inképspriser nar du
koper storre volymer. Problemet ar att
ett stérre lager binder mer kapital. En
kontokredit fran banken kan géra det

mojligt att bygga upp ett lager, och sa
kan krediten aterbetalas i takt med din
forsaljning. Krediten kopplas till ditt
foretagskonto, men till skillnad mot ett
féretagslan betalar du bara ranta pa
de pengar du faktiskt anvander, nar du
anvander dem.

Var noga med dina lan
Stigande rantor kan ata upp vin-

sten, men det finns saker du kan
gora for att inte behéva sta ut med
alltfér hoga rantekostnader. Victor
Ramstrém tipsar: Prata med din bank.
Om du tecknade lanen nar foretaget
var litet och nystartat fick du férmod-

ligen hogre ranta. Kan du visa battre
stabilitet, eller stérre sakerheter, finns
det méjligheter att banken kan justera
rantan. Men, det absolut viktigaste att
tanka pa ar att inte ldna mer pengar
an vad du behéver. Har du féretagslan
betalar du ranta pa varenda krona,
oavsett om den anvands just nu eller
inte, men kontokrediten goér att du bara
behéver lana nar du faktiskt behdver
likviditeten.

Ha koll pa likviditeten

Likviditet mater verksamhetens

férmaga att betala rakningar och
andra utgifter och anvands ofta for att

Victor Ramstro

Business Area Manager Sve

visa ett féretags betalningsférmaga pa
kort sikt.

Victor Ramstrém tipsar: Se éver
dina fakturerings- och kundreskontraru-
tiner. Det kapital som ar uppbundet i
kundfordringar gér betydligt mer nytta
i din planbok, an i ndgon annans. Du
kan frigdra kapital genom att salja eller
belana foretagets fakturor.

Behover ditt Eﬁ;.;'l'- h
foretag hjalp I

med finansiering?
Las mer om I-'.tlt E
Sveas kontokredit Eht;r-l—".r Tl
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Ratt finansiering nyckel till att bygga e-handelslager

Det radande omvarldslaget har gjort lagerfinansiering till en komplex not att
knacka. Ska du satsa ditt kapital pa 6kad lagerhallning for att inte riskera
leveransproblem, eller lata pengarna jobba for att 6ka din marknadsandel?
Med ratt finansieringslésning behodver du inte vilja.

et var lange sedan som den glo-
D bala produktions- och distribu-

tionskedjan fungerade som det ar
tankt att den ska géra. Konsekvenser i
kélvattnet av pandemin, kriget i Ukraina
och inte minst den fortgaende halvled-
arbristen har férlangt ledtider varlden
over och riktat fokus mot vikten av att
svenska féretag skapar en motstands-
kraft mot internationella svangningar.

For det e-handelsbolag som vill
minska sin sarbarhet och kunna vaxa
obehindrat ar en 6kad lagerhallning
darfér en god idé. Det finns bara ett litet
problem. Nar du som e-handlare utékar
ditt lager eller bygger upp ett nytt
sadant 6kar du inte bara din motstands-
kraft — du binder ocksa upp mer kapital
i lagerhyllorna. Kapital som du annars
skulle kunna ha anvant fér att 6ka din
tillvaxt.
Men det finns smarta finansierings-

lésningar som kan hjalpa dig att komma
runt den har problematiken.

Nar du vill bygga ett langsiktigt
e-handelslager

— For att bygga upp och finansiera ett
langsiktigt e-handelslager rekommen-

derar jag att man anvander sig av en
kontokredit. Den ar kopplad till ett
transaktionskonto dar man gor insatt-
ningar och uttag som vanligt. Men i
stallet for att du som foretagare tar ett
stort lan som du sedan maste betala
ranta for hela beloppet pa, betalar du
bara fér den delen av krediten som du
utnyttjar, sager Thomas Gustafsson,
stallféretradande forsaljningschef pa
Svea Bank, och fortsatter:

—Det ar en avsevart mycket battre
langsiktig lagerfinansieringslésning ef-
tersom den féljer din verksamhet éver
tid och kan anpassas efter behov pa ett
satt som ett lan inte kan. Till skillnad
fran vid ett lan stalls heller inga krav pa
kunden nar det kommer till hur krediten
ska anvandas.

Enligt Thomas Gustafsson finns
det en hel palett av verktyg som man
kan anvanda sig av nar det kommer till
lagerfinansiering. For mer kortsiktiga
projekt eller vid investeringar i ma-
skiner eller IT-system kan féretagslan
lampa sig val.

—Typexemplet ar nar e-handlare
forst lanar pengar for att képa in varor
fran exempelvis Kina. Darefter levere-

“Fér att finansiera ett
langsiktigt
e-handelslager
rekommenderar jag att
man anvdnder sig av en

kontokredit.
Thomas Gustafsson

rar man till sin slutkund och nar man
har fatt betalt fran kunden betalar man
tillbaka lanet till banken. Det ar en
kortsiktig ldsning som manga ganger
kan fungera bra. Men om man ser det ur
ett langre perspektiv tycker jag att en
kontokredit som man kan anpassa efter
e-handlarens behov alltid ar att fore-
dra. Da far man en helt annan grund att
std pa.

Anvédnd varulagret som sikerhet

Nar féretag ska bygga och finansiera
e-handelslager anvander man ofta va-
rulagret som sakerhet. Genom att géra
en sa kallad féretagsinteckning som re-
gistreras hos Bolagsverket pantférskrivs
varorna i lagret, som sedan kan fungera
som sakerhet gentemot kreditgivaren.

Tillvagagangssattet kommer med
flera fordelar.

—Man skulle kunna saga att det ar
ett slags vardehandling. En foretagsin-
teckning kan namligen féras éver till en
annan kreditgivare om relationen till
banken som utfardade den upphér. En
annan av férdelarna med den har typen
av sakerheter ar att de ofta gar att
kombinera med tjanster som faktura-
belaning nar du fakturerar for varorna
i lagret. Det gor ditt handlingsutrymme
storre, sager Thomas Gustafsson.

Affarsplan och budget ar viktiga
pusselbitar

En minst lika viktig pusselbit som att val-
ja ratt finansieringslosning ar att ta fram
en ordentlig affarsplan och budget.

— Nar jag traffar en kund, oavsett
vilken bransch den verkar inom, ar det
forsta jag gor att skapa en nulagesori-
entering for att fa koll pa hur kunden
ser pa framtiden. Utifran det skapar vi
tillsammans en tydligare bild av vilka
o6nskemal och behov som kunden har.
Man maste hela tiden utga fran beho-

ven. Men kunden maste ocksa gora sin
hemlaxa genom att ta fram en affars-
plan och en budget. Utifran det kan

vi skapa en rad olika méjligheter nar
vi tillsammans bygger framgangsrika
e-handelslager.

Som e-handlare behéver du med
andra ord géra en ordentlig marknadsa-
nalys innan du bérjar att bygga upp ditt
lager. Du behdéver ha tydliga svar pa hur
marknaden och konkurrenssituationen
ser ut.

Ha koll pa dina unika
konkurrensfordelar

Du behdver dessutom veta vilka dina
unika konkurrensférdelar ar.

—Jag brukar rekommendera Almis
affarsplansmallar for den har delen av
processen. Med hjalp av dessa kan du
gora din egen marknadsanalys for att
fa god koll pa vilka risker och méjlighe-
ter som din affar innebar. Dar finns det

aven en bra budgetmall med tillhéran-
de likviditetsanalys. Nar kunder séker
krediter hos oss — exempelvis for att
bygga upp ett e-handelslager — anvan-
der vi de har mallarna som en del av
vart beslutsunderlag nar vi ska bevilja
krediter, sager Thomas Gustafsson.

En av de viktigaste faktorerna att ta
med i berakningarna ar vilken omsatt-
ningshastighet man bedémer att man
kommer att kunna ha pa lagret. Hur
snabbt kommer du att kunna omvandla
varor som du har bestallt fran exempel-
vis Kina till faktiska ordrar?

—Foér att kunna uppskatta det pa ett
traffsakert vis kravs det att du har en
bra e-handelsldésning pa plats dar du
enkelt kan félja upp din omséattnings-
hastighet. For att snabba pa kassaflodet
behodvs ocksa en betalldsning som
t.ex Svea Checkout dar du far dagliga
utbetalningar och kan erbjuda alla dina
kunder olika betalsatt.

“En av de viktigaste
faktore _?lﬁ tamed i
garna dr vilken
sdttningshastighet man
r att man kommer
unna ha pé langt.
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Riskerna med att inte ha en sadan

lésning pa plats ar flera. Och vissa bran-

scher ar mer riskutsatta an andra. Det
kan kopplas till den tankta slutkundens
betalningsférmaga, men det kan ocksa
kopplas till hur konkurrenssituationen
ser ut.

—Om du inte vet vilken omsatt-
ningshastighet du har pa ditt e-han-
delslager kan det innebara en risk for
bolagets dverlevnad. Det ar darfor det
ar sa viktigt att involvera en finansie-
ringspartner tidigt ndr man startar en
e-handel for att tillsammans géra en
grundlig analys av laget. Dar star vi pa
féretagarnas sida. Lyckas vara kunder,
lyckas vi. Det later lite klyschigt, men
det ar faktiskt sa enkelt, sager Thomas
Gustafsson.




Vad ar skillnaden mellan operationell
och finansiell leasing?

Funderar du pa att leasa? Det finns tva olika satt att gora det pa.
Har reder vi ut skillnaderna och vad det innebar fér dig som leasingtagare.

ed leasing kan foretag fa
tillgang till bilar, maskiner och
annan utrustning som behdévs

i verksamheten utan att behéva goéra
egna investeringar. Manga féretag —
stora som sma — ser har en mojlighet att
frigdra kapital. Kapital behévs oavsett
storlek for att vaxa eller utveckla sin
verksamhet eller for nystartade foretag
som har svart att hitta finansiering.

| stallet for att kdpa en produkt for
en storre engadngssumma kan foretaget
ingd ett leasingavtal och betala en
mindre summa per manad.

Ett leasingavtal innebar att leasing-

10

givaren, pa vissa villkor, ger leasing-
tagaren ratt att under en period nyttja
leasinggivarens produkt mot en betal-
ning per manad.

Det finns tva olika former av leasing
for foretag: finansiell leasing och opera-
tionell leasing. Vilken metod som valjs
har betydelse bade for leasinggivaren
och leasingtagaren.

1. Finansiell leasing :

Har karaktaren av ett avbetalningskop.
Formellt finns dganderatten kvar hos
leasinggivaren sa lange avtalet loper

medan de ekonomiska riskerna och
fordelarna fors dver till leasingtagaren.
Efter avtalsperiodens slut har leasingta-
garen mojlighet att bli agare genom att
képa loss produkten for ett restvarde.

2. Operationell leasing

Kan liknas vid ett vanligt hyresavtal, dar
aganderatten ligger kvar hos leasinggi-
varen. Efter att avtalsperioden l6pt ut
lamnas produkten tillbaka till givaren.
Leasinggivaren tar den ekonomiska ris-
ken och ofta ingar exempelvis service,
reparationer och férsakringar i avtalet.

Hiir i tabellen kan du se nagra skillnader
mellan de tva formerna av leasing:

I Finansiell leasing I Operationell leasing

1. Vad menas?

2. Hur ldnge?

3. Aganderiitt

4. Underhall

5. Risk vid skador

6. Uppsdgning
i fortid

7. Képoption

8. Redovisning

Flera skillnader

Det ar alltsa flera skillnader mellan

Har karaktaren av

ett avbetalningskop,
dar agandet av
produkten éverfors
fran leasinggivaren till
leasingtagaren.

Avtalet omfattar
huvuddelen av produktens
ekonomiska livslangd.

Leasinggivaren ar agare
under avtalsperioden.
Darefter kan
leasingtagaren bli agare.

Leasingtagaren svarar for
underhallet av produkten.

Risken ligger hos
leasingstagaren.

Vanligtvis kan uppsagning
inte gbras. Leasingtagaren
star for givarens forluster.

Leasingtagaren kan
kopa produkten enligt
ett pa férhand bestamt
restvarde.

Mindre foretag:
leasingavgifter redovisas
som kostnad och paverkar
resultatet.

Storre foretag: leasade
tillgangar tas upp i
balansrakningen.

Kan liknas vid ett
vanligt hyresavtal, dar
aganderatten finns hos
leasinggivaren.

Avtalet kan vara kortsiktigt.

Aganderéatten kvarstar hos
leasinggivaren.

Leasinggivaren skoter
underhallet.

Risken ligger hos
leasinggivaren.

Beror pa villkoren i avtalet.
I regel en kostnad for
leasingtagaren.

Leasingtagaren har inte den
mojligheten.

Leasingavgifter redovisas
som kostnad och paverkar
resultatet.

Tas ejupp i
balansrakningen.

Nér det galler operationell leasing

en finansiell leasing och operatio-
nell leasing. Nar bada parter val har
skrivit under avtalet kan finansiell
leasing vanligtvis inte sdgas upp. Om
ett finansiellt leasingavtal kan sagas
upp ar det leasingtagaren som ska sta
for givarens forluster, enligt gallande
redovisningsregler.

beror méjligheten att sdga upp avtalet i
fortid pa hur avtalet ar formulerat. | re-

gel far leasingtagaren betala en avgift

for att komma ur avtalet.

| ett finansiellt leasingavtal finns
en képoption som ger mojlighet att
forvarva tillgangen i slutet av avtals-
perioden. | ett operationellt leasing-
avtal saknas detta erbjudande.

SVEA

Sa redovisar du leasade produkter

Det ar ocksa viktigt att ha koll pa hur de
olika formerna av leasing ska redovisas
i bokféringen. Manga féretag kan redo-
visa finansiellt leasade produkter under
tillgangar och skulder i balansrakning-
en. Vardeminskningen skrivs sedan av
arligen. Operationell leasing redovisas
istallet som en kostnad, vilket ger en
direkt paverkan pa bolagets resultat
men ingen effekt pa balansrakningen.
Detta galler i férsta hand medelstora
och stora féretag som redovisar enligt
regelverket K3.

Sma féretag som redovisar enlig det
enklare regelverket K2 har inte samma
valméjlighet. Dar ska all leasing redovi-
sas som operationell leasing, alltsa som
en hyreskostnad.

Aven fér stora foretag som redovisar
enligt den internationella standarden
IFRS galler andra regler. Dar maste all
leasing redovisas under tillgangar och
skulder i balansrékningen.

Lds mer pa svea.com

Leasingskolan,
kan man leasa =
vad som helst och -

hur funkar det?

Teckna leasing-
avtal eller
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Alla varnar fér att hushallen far det svart
i hést nar kylan kommer och viarmen
maste slas pa. Da galler det att inte
sticka huvudet i sanden, utan ha ordning
pa sina pengar. Har ar nagra tips

arfér den har situationen har uppstatt kan man prata
lange om, men egentligen spelar det ingen roll. Det
ar hur du kan hantera den som ar det viktiga. Det som

oroar mest ar tre saker: Hogre matpriser, hégre elpriser och
hoégre borantor. Utéver det finns en post vi kan kalla fér évrigt.

Matpriserna stiger

Vi bérjar med maten. Har har de flesta svenskar stora méjlig-
heter att spara. Det mest uppenbara ar att sluta slanga mat
- eftersom omkring 30 procent normalt gar i soporna. Ta vara
pa det du képer och at upp allt. Vips har du séankt dina mat-
kostnader med en tredjedel! Om du ligger pa snittet alltsa.

Det andra sattet ar att handla billigare och jamféra priser. En
spaning ar att livsmedelsbutikerna redan har héjt sina priser
langt 6ver inflationen. Trots att inflationen ligger runt 8 pro-
cent, har priserna pa en del varor héjts med éver 39 procent
mellan juli 2021 och juli 2022. Det galler bland annat kaffe
(+39 procent), gurka (+37), hushallsmargarin (+35), blomkal
(+32) och kyckling +31. En del av detta beror pa att butikerna
har passat pa att h6ja nar kunderna anda ar beredda pa det.
Da galler det att utnyttja sin konsumentmakt och valja billi-
gare. Antingen genom att byta till andra produkter eller till
lagprisbutiker — som redan har fatt manga nya kunder.

Ett tredje satt ar att andra matvanor och byta ut en del
av kétt, fisk och fagel mot kalvaxter och rotfrukter, samt laga
storre satser av kottfarssasen at gangen och frysa i portions-
formar. Det minskar bade svinnet och arbetet. Kanske kan du
och en granne laga var sin ratt och byta portioner?

Pa matpriskollen.se far du hjalp att hitta de billigaste buti-
kerna, halla reda pa erbjudanden och tips pa bra recept.

Det fjarde sattet ar att dra ner pa kaffe latte pa stan, utelun-
cher och restaurangmiddagar. Eller skippa dem helt och
hallet, det ar ofta enklare.
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Sa klarar du private konomin i host

Gor en matbudget for att fa basta koll

For att halla koll pa att det verkligen blir billigare, ar det bra
att géra en matbudget. Ett satt ar att rakna samman hur myck-
et du handlar mat fér normalt under en manad till exempel
med hjalp av statistiken éver dina kortbetalningar, minska den
summan med exempelvis 10 procent och avsatta den lagre
summan fér nasta manads matinkép. Ar du stamkund hos en
livsmedelskedja kan du ladda det kortet med en viss summa
som ska racka hela manaden.

Utover maten brukar hushallskontot innehalla sadant som
klader och skor, den stérsta posten under "6vrigt”. Kan vara
latt att halla nere for dig som ar vuxen — det klassiska tipset
ar att satta in en lampa i garderoben, da ser man allt som
faktiskt finns dar. Men barnklader maste ofta bytas ut. Ett tips
ar att byta med andra féraldrar. Skapa en grupp pa Facebook
och hall varandra underrattade om vad som finns.

Telefon och streamingtjanster ar andra 6vriga utgifter.

Nar det galler telefonen kan man férséka byta till billigare
abonnemang. Och rensa bland streamingtjanster later som
en sjalvklarhet — men ar det verkligen ratt? Om du staller in
resor, restaurangbesdék och annat kul kanske nagon hundring
i manaden for att kolla pa bra tv framstar som ett klokt byte.
Lasa kan man daremot gora helt gratis tack vare biblioteken,
saval tryckt som digitalt. Skaffa lanekort.

God hjalp for att planera din ekonomi finns pa Konsument-
verket.se. Dar far du veta vad olika poster i din budget borde
kosta, och du kan fylla i dina verkliga kostnader och jamféra.

Dela kostnader

Ett satt att fa ner sina kostnader &r sa klart att dela dem med
andra, kolla om det finns abonnemang eller streamingtjanster
som gar att dela med familj och vanner. Det kanske gar att
samaka och storhandla tillsammans? Och nar ni har gemen-
samma utgifter finns bra appar for att halla koll pa férdelning-
en, ett exempel ar Sveas egna app Payd.

Elpriserna 6kar och ar svarast att paverka

Elpriserna ar svara. De som hann binda sina elavtal innan
krisen slog till ar visserligen vinnare just nu, men bindnings-
tiden ar ofta bara pa ett ar, och det ar snart slut fér manga.
Och nu ar det allt farre elbolag som erbjuder bundet elpris,
helt enkelt for att de inte kan férutsaga utvecklingen. Da finns
bara en vag att ga: férsék minska din elkonsumtion.

For den som bor i hyresratt finns inte mycket att géra
annat an att slacka lampor och duscha mindre, men villadga-
re har stérre mojlighet att paverka. Da ska man tanka pa att
uppvarmningen ar det som drar mest el —sa sank varmen i
huset. En vanlig termometer ska visa 20 grader pa vintern (18
grader i sovrummet) enligt Folkhalsomyndigheten. Se till att
den inte ligger dver.

Hemelektronik kan dra mycket el. Barbara datorer drar
minst, stationara datorer mer, spelkonsoler mycket och gaming-
datorer mest. Tv drar daremot inte mycket. Har du mycket hem-
elektronik kan det vara idé att stanga av dem i stallet for att ha
dem i stand by-lage, men om du enbart har en tv och en laptop
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spelar det ingen storre roll. Dra alla laddare ur kontakten nar
de inte anvands, liksom ur separata digitalboxar till tv:n.

Pa natet finns gott om goda rad om hur man sanker sina
elkostnader, exempelvis pa Kundkraft.se Du kan ocksa vanda
dig till energiradgivaren i din kommun.

Ett annat satt att minska sina elkostnader kan vara att
anvanda sina maskiner som tvatt- och diskmaskin samt ladda
bilen nar elen ar som billigast — vilket brukar vara pa natten
nar folk anvander minst el. Dyrast ar det nar de flesta kommer
hem fran jobbet, klockan 16-17. For att det ska vara nagon vits
kravs att du sluter ett elavtal om timpris. Da betalar du timme
for timme, i stallet fér det normala som bygger pa hur mycket
du forbrukar i snitt. Det kraver ocksa att du haller reda pa
priserna 6ver dygnet och flyttar din férbrukning till de billiga
timmarna. Dessutom behéver du en elmatare som klarar att
mata timme for timme.

Valaret kan spela oss konsumenter i handerna

Tur i oturen ar att det ar valar i ar. Under sommaren har poli-
tiker av olika kulorer lovat ekonomiskt stéd till medborgarna,
for att de ska klara att betala sina elrakningar. Det har talats
om 15-30 miljarder som ska férdelas. Det later ju bra, men en-
ligt kritikerna kommer det inte att racka. Branschorganisatio-
nen Energiféretagen har raknat ut att ett stdd pa 30 miljarder
innebar 1 krona per kilowattimme férbrukad el. Samtidigt
beraknas elpriset hamna pa 4-5 kronor per kilowattimme i
vinter. Men det ar bara gissningar.

Sa till boendekostnaderna. Ingen lar slippa hogre sadana
i host. Hyresvardar kommer att hdja hyrorna, bostadsratts-
féreningar hojer avgifter. Villadagare som har bolan har storst
mojlighet att sjalva paverka rantekostnaderna. Och det gar —
men det galler att forhandla med banken. Liksom livsmedels-
branschen har bankerna anklagats for att héja rantorna hogt
over vad Riksbanken har héjt styrrantan — eftersom lanta-
garna anda ar beredda pa hégre rantor. Men fér bankerna ar
bolanen en bra affar. Enligt Finansinspektionens chefsekonom
Henrik Braconier ligger bankernas marginal fér narvaran-
de pa 1,07 procent. Det ar visserligen lagre an 2018, da den
lag pa 1,70 procent. Men betydligt hégre an under 2008 ars
finanskris, da bolanemarginalen lag pa 0,20 procent. Och aven
pa den nivan tjanade banken pengar.

— Vi ser fortfarande att bankerna tjanar mycket pengar
pa bolanen, och vi hoppas att bolanetagarna har blivit battre
pa att shoppa runt, sade Henrik Braconier till SvD i slutet av
augusti.

Sa for att sammanfatta

Kép mindre mat, plocka fram varma tréjor, stall in resor
och restaurangbesdk och ranteférhandla med banken.
Manniskan ar anpassningsbar och genom att vara lite
smarta kan de flesta 6vervintra i vantan pa battre tider.
Kanner du att det inte kommer att ga, vand dig sa snart
som mojligt till budgetradgivaren i din kommun. Den
hittar du genom att ga in pa kommunens hemsida.




Wilma Emanuelsson, grundare av iTrack Reading, och Tilda

Wissmar, grundare av Gottlery, ar bada tva bra exempel pa hur
nya idéer, tankar och tillviagagangssatt kan resultera i fram-
gangsrikt entreprenérskap inom en ny generation féretagare.

utsattningar att starta féretag. Inte

minst tack vare alla utbildningsmaéj-
ligheter, lan och stédfunktioner som
finns tillgangliga i det alltmer vaxande
digitala samhallet.

I en intervju med Tidningen Na&-
ringslivet sdger Rasmus Rahm, vd for
Stockholm School of Entrepreneurship
och forskare vid House of Innovation
pa Handelshégskolan, att framtiden for
ungt entreprenérskap i Sverige hanger
pa att fostra en tilltro att det ar ett
arbetssatt man successivt kan bli battre
pa och hela tiden lara sig mer om.

—Om unga har uppfattningen att en-
treprendrskap ar nagot som man bara
ar fodd féor kommer den som gar pa
pumpen férsta gangen att konstatera
att "det var inget for mig” i stallet for att
préva, misslyckas och konstatera att det
aren lardom som gor att jag blir battre
pa det, sdger Rasmus Rahm.

Wilma Emanuelsson och Tilda Wiss-
mar ar tva tidigare vinnare av Sveas
tavling Young E-business of the Year,
och star idag med varsitt foretag och
varumarke med flera starka investerare
bakom sig. Men hur bar de sig at?

I dag har unga manniskor goda for-

Digitalt stod till personer
med ldssvarigheter

iTrack Reading har utvecklat en pro-
gramvara som ska ge stod till personer
med lassvarigheter. Det ar varldens
férsta program som anvander eye-to-
speech for lasning med dyslexi, och har
prisats flera ganger om.

Ung med entreprendrs drommar g4
— sd ska du tanka
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¢ —Young E-business of the Year radda-

de egentligen hela min féretagsidé,
berattar Wilma som driver féretaget
iTrack Reading. Jag var vid den tiden
17 ar, pluggade pa gymnasiet och hade
svart att balansera arbetet, skolan och
privatlivet. Jag tappade lite motivation
och bérjade till slut tveka pa om min
idé ens var nadgonting som behodvdes i
samhallet. Men efter Sveas tavling fick
manga upp 6gonen fér mig och mitt
foretag. Jag blev kontaktad av folk som
var intresserad av att héra mer, och till
och med av manniskor som menade att
deras liv skulle bli sa mycket enklare
ifall de hade tillgang till ett verktyg
som iTrack Reading. Da insag jag att det

visst fanns ett varde i min idé.

. Atbart alternativ nir EU

slopade plast

Tilda Wissmar bérjade med att driva
Gottlery som UF-féretag som hon
senare omvandlade till aktiebolag. Nar
hon vann Young E-business of the Year
blev det ett kvitto pa att Gottlery hade
potential att na ut pa riktigt. Tavlingen
bidrog med nya tankar och idéer. Efter
en mycket framgangsrik presentation

i SVT:s Draknastet, dar hon fick draken
Shervin Razani att investera i hennes
produkt, den atbara skeden, kunde hon
skrida till verket.

- Jag startade Gottlery nar det kom
ett nytt EU-direktiv som férbjéd alla en-
gangsartiklar i plast. Det nya direktivet
fick mig att bérja fundera pa vilka alter-
nativsom fanns. | Sverige alskar vi som
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bekant att fika och baka, sa jag tankte:
D varfor inte lagga ihop den passionen

med behovet av nya engangsartiklar?
sager Tilda.

Hon stallde sig i koket och bérjade
testa olika tekniker for att fa fram en
atbar sked. En av utmaningarna var att
skapa en som haller, eftersom de férsta
prototyperna var lite val mjuka. Idag
har man lyckats arbeta fram en hardare
variant, baserad pa vetemjol som ar
helt vegansk.

- Var sked gar att ha i en kopp
varmt kaffe innan den blir fér mjuk. Den
ar fortfarande fullt atbar. Skulle den
hamna pa villovagar ar den nedbrytbar
i naturen, berattar Tilda.

Forsta din publik

Det talas ofta om att man ska vara
trygg i sitt egna material for att kunna
ge starka pitchar och fa fram sina idéer
pa ett konstruktivt och effektivt satt.
Men det ar minst lika viktigt att forsta
sin publik.

—Kolla upp vem det ar du talar till.
Jag som har ett tech-bolag, vet att jag
behoéver anpassa nivan pa presentatio-
nen till kunskapen hos publiken, sager
Wilma.

Nar Tilda medverkade i Draknastet
upplevde hon for férsta gangen att det
verkligen var roligt att tala infor folk.

—Jag har haft mycket scenskrack
sedan jag var liten. Det handlar egent-
ligen bara om att trana och verkligen
inte ge upp. Till slut blir det kul, och nar
man hittar den dar gladjen i att fa pre-
sentera sin idé blir det verkligen roligt
och framférallt lattare, menar Tilda.

Viélj din finansidr med omsorg

Behodver du fa in kapital i bolaget och
har lyckats vacka intresse hos finansia-
rer - kanske efter en stark pitch - ar det
sa klart frestande att ta emot all typ av
finansiering nar man har ett nystartat
féretag. Men bade Wilma och Tilda un-
derstryker vikten av att vara selektiv.
—PaiTrack Reading ar vi valdigt
fokuserade pa vara varderingar. Tar
viin investerare maste de méta de
varderingarna. Fokus far inte bara ligga
pa pengarna. | férsta hand vill vi ju
hjalpa manniskor, sa vi har varit noga
med den biten. Annars tycker jag att det
ar valdigt bra att delta i olika tavlingar.
Man far komma ihag att det inte bara ar
pengar pa spel, utan ocksa ovarderlig
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erfarenhet, sager Wilma.

For Tilda blev det att ta in riskkapi-
tal. Hon understryker vikten av att ta in
investerare med ratt sorts erfarenhet.

—Se till att ta in personer med
kunskaper som du sjalv inte har. Tva av
mina investerare jobbar inom livsmed-
elsbranschen vilket ar férdelaktigt
eftersom de har gjort en liknande resa
som jag, berattar Tilda.

Fila pa en exitstrategi

Nagonting som manga inte tanker p3,
eller kanske inte valjer att tanka pa, ar
hur man ser pa sin egen roll i féretaget
under aren framéver. Vissa kanske ser
det som sitt kall att starta upp féretag
for att sedan lamna for nya aventyr,
medan andra stannar kvar och kér pa
hela vagen.

—Jag har tva paradoxala tankar. En
tanke ar att jag bygger mitt bolag i atta
ar och sedan saljer det till ett storre
livsmedelsféretag som kan fa ut pro-
dukterna pa ett battre satt. En annan
tanke ar att istallet for en exit bredda
sortimentet och driva féretaget vidare
till en stor koncern, sager Tilda.

—Det ar otroligt svart som entre-
prenér eftersom man hela tiden far nya
idéer. Jag har manga olika projekt jag
vill starta upp. Men att se vardet i sin
produkt som man jobbar med ar fér mig
det viktigaste. Jag vill na mitt nuva-
rande mal: att iTrack Reading ska vara
tillganglig for alla som behéver det. Jag
gor en exit utefter hur idén och produk-
ten ser ut i framtiden, berattar Wilma i
Sveas webbinarium
som du hittar hari
vart arkiv.

Har du en idé och vill

na ut? Hdr édr Wilma
och Tildas
tre biéista tips

Wilma

1 Bli passionerad
skring proble-

met snarare an din

[6sning. Ar du for

fokuserad pa din Los-

ning kan det satta kap-

par i hjulet. Lat problemet utveckla
din lésning snarare an tvartom.

Satt ihop ett bra team. Var
smed manniskor du mar bra av,
litar pa och vet att du kan skapa
nagonting fantastiskt med.

Bara fa det gjort! Det finns en
srisk med att man blir for stolt
over sin idé och blir paradoxalt nog
lite radd for att testa den och lata
marknaden ta del av den.

Tilda

1 Bestam dig for att
sl6sa nagonting.

Fastna inte i att din

losning maste vara

en specifik sak. Gor

om och gor ratt, hitta
standigt pa nya koncept och
fokusera pa problemet.

Sitt inte for lange och planera.
e#Satt igang och agera! Re-
flektera i efterhand fér att kunna
planera battre for framtiden.

3 Ha kul! Jobba med personer
sdu klickar med, bade narmsta
kollegor men ocksa investerare.
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Young E-business of the Year
- tavlingen som lyfter unga digitala entreprenérer

Det ar dags for Young E-business of the Year 2022. Svea Banks tavling fér unga digitala
enpreprendrer. Och det ar betydligt fler vinster dn enbart prissumman pa 10 000 kronor
som finalister i tavlingen kan rdakna med.

oung E-business of the Year ar
Yett viktigt engagemang for Svea

Bank. Tavlingen riktar sig till
personer mellan 15 och 25 ar.

—Ungt entreprendrskap ar fram-
tiden. Svea Bank ar ett féretag som
genomsyras av entreprendrsanda.
Darfor ar det sjalvklart for oss att stotta
unga entreprendrer och lyfta framti-
dens E-business sager Erik Laaksonen,
Svea Bank.

Tavlingen hjalpte tjejerna vidare i
sitt foretagande

Wilma Emanuelsson vann férra arets
tavling och Tilda Wissmar ar 2020.
Gemensamt for bada ar att de ar fran
Goteborg och att vinsten gav deras
idéer en ordentlig skjuts.

—Young E-business of the year
betydde jattemycket. Folk ser ens idé
och visioner. Man far feedback pa det
man vill géra. Jag hade vunnit nagra
stipendier tidigare och fatt PR. Manga
som jag presenterade det for hade lite
insyn i verksamheten och visste vem jag
var. Men det har gav ett stort natverk,
dar manga redan vet vem man ar nar
jag ska presentera min produkt, séger
Tilda Wissmar.

Hennes bolag, Gottlery, tillverkar
och saljer atbara, hallfasta och kom-
posterbara kexskedar for att ersatta

engangsartiklar. Skedarna finns i chok-
lad- och vaffelsmak och ar veganska.
Och skulle den hamna i naturen bryts
den ner pa tre veckor.

Wilma Emanuelsson driver iTrack
Reading som utvecklar ett program dar
eye-tracking anvands for att simulera
hur det ar att lasa utan lassvarigheter.
Darmed kan exempelvis den med dys-
lexi lasa utan svarigheter.

—Idén ar att digitalisera den har
lilla résten vi har i huvudet nar vi laser
nagot. Med hjalp av eye tracking, en
teknik som laser av anvéndarens égon-
rérelser pa skarmen, kan man skapa
en eye to speech funktion som laser
upp innehallet i realtid, sdger Wilma
Emanuelsson.

Fér henne var tavlingen avgérande.
Innan hon sande in sin idé var hon pa
vag att ge upp.

- Young E-business of the Year
raddade min idé. For tavlingen var be-
kraftande fér mig och ledde till mycket
uppmarksamhet i media. Efterat bor-
jade manniskor héra av sig till mig och
sa att "det har vill jag verkligen képa”.
Jag fick till och med handskrivna brev
dar manniskor beskrev hur mycket ett
sadant hjalpmedel skulle inneburit for
dem. Da insag jag att det fanns mark-
nadspotential och kande att det har ar
nagot jag bara maste férverkliga.

Fredrik Berling intervjuar
Wilma Emanuelsson och
Tilda Wissmar i Svea Talks

22 september.

At

"Fér oss ar det sjdalvklart
att stotta unga

entreprendrer.”
Erik Laaksonen

Fakta om tévlingen

Du som ar mellan 15 och 25 ar
har méjlighet att presentera din
digitala affarsidé for chansen att
vinna 10 000 kronor. Anmalan

O6ppnade 12 september och
tavlingen avslutas 11 november
2022. Totalt utses fem finalister. En
av dem belénas med ett stipendium
pa 10 000 kronor som ska vara

till hjalp i férverkligandet av sin
E-businessidé.
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Sa far du en stabilare likviditet i oroliga tider

Lds mer pd svea.com [

Salj dina
fakturor och fa
betalt direkt —

har kommer
du igang

Du kan aven
belana dina
fakturor — sa
fungerar det

Oroliga tider kan ge féretag
samre likviditet. Ulrika
Fornander, Business Area
Manager pa Svea Bank,
tipsar om hur du kan lésa
problemet genom att sdlja
dina fakturor.

tt lata kunderna betala genom
faktura, och darmed ge dem
nagra veckors kredit, ar standard
inom naringslivet. Problemet ar
bara att det innebar att foreta-

get far vanta pa sin betalning, nagot som kan

skapa samre likviditet.

Ett satt att ldsa det har dilemmat ar att
salja sina fakturor, nagot som i dag ar vanligt
bland bade sma, medelstora och stora
foretag. - Hos Svea Bank fungerar det sa att
nar du som foretag ska fakturera skickar du
fakturan till oss i stallet for till kunden. Vi
betalar dig, samtidigt som vi skickar fakturan
vidare till din kund som sedan betalar oss.
Det har innebar att foretaget slipper vanta pa
betalning, nagot som enligt Ulrika Fornander
ger sex fordelar:

1 Det skapar handlings-
utrymme

—Foér manga féretag kommer kostna-
derna for ett jobb fore intakterna. Om du
saljer din faktura far du betalt snabbare och
kan da snabbare ta pa dig fler och stérre
jobb. Du slipper anvanda dig av krediter och
har i stallet rad att véaxa. Dessutom ar du
saker pa att alltid kunna betala dina egna
fakturor i tid, och kan pa sa vis férhandla
dig till battre villkor fran dina leverantdrer
eftersom du ar en saker kund.

2 Det skapar flexibilitet

— Du behéver inte binda upp dig att

salja alla dina fakturor, utan du valjer
hur manga du vill salja och hur ofta du vill
gora det. Det ar ocksa helt ok att bara sélja
fakturor till banken, utan att képa andra
tjanster.

.

Det minskar risken
—Nar du saljer fakturan slipper du ta

risken for att det kan ske oférutsedda

: ekonomiska handelser hos din slutkund.

Sjalvklart ar det fortfarande du som foreta-
gare som maste se till att kunden blir néjd
och att affaren slutférs, men risken for att

¢ din kund till exempel inte kan betala pa

grund av konkurs, den tar banken.

Du behaller den goda
4kundrelationen

— Om din slutkund inte skulle betala

: fakturan ar det banken som hanterar den

kommunikationen, via paminnelser eller
inkasso enligt gangse regler i Sverige. Det
innebar att du kan koncentrera dig pa att
skota din vanliga relation med kunden,

- medan banken tar de jobbiga samtalen om
* kunden inte kan betala.

Slipp onédigt langa
kredittider

—Ibland maste du som féretag ga med
pa att ge kunden valdigt langa kredittider,
kanske upp till bade sextio och nittio dagar.
Det har ar sarskilt vanligt inom bygg- och
hantverkssektorn, och kan gora att likvidite-
ten blir lidande. Saljer du i stallet fakturorna
slipper du vanta pa pengarna utan far dem
direkt.

Du vet vad det kostar
— Om du tar ett banklan for att finan-

siera din tillvaxt star du hela tiden med
risken att rantan hojs. Om du i stallet saljer
dina fakturor vet du exakt vad det kostar
eftersom du far veta priset samma dag som

du saljer fakturan. Tycker du att det kostar for

mycket kan du avsta, men det kan du inte om
du har ett lopande lan.

/
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Ulsikd\Edrnander
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PaSiiesoATed Manager Svea Bank.

£

Fér manga féretag kommer
kostnaderna fér ett jobb fére
intikterna. Om du sdljer din faktura
far du betalt snabbare och kan da
snabbare ta pa dig fler och stérre jobb.
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